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OLEH

AMINAH BINTI BAHARUDIN

ABSTRAK

v

PROFIL KEUSAHAWANAN DALAM KALANGAN PELAJAR-PELAJAR 
BUMIPUTERA SEKOLAH MENENGAH DI BANDAR DAN DI LUAR BANDAR 

DI DAERAH HILIR PERAK.

Kajian ini bertujuan untuk melihat sejauh manakah profil keusahawanan dalam kalangan 
pelajar bumiputera sekolah menengah di bandar dan luar bandar di Daerah Hilir Perak. 
Di samping itu, kajian ini juga bertujuan untuk melihat sama ada terdapat hubungan 
dalam menentukan profil keusahawanan berasaskan jantina, lokasi sekolah, latar 
belakang keluarga, persekitaran tempat tinggal penduduk dan jurusan yang diambil di 
sekolah. Sebanyak 200 sampel telah dipilih daripada lapan buah sekolah menengah di 
bandar dan luar bandar di Daerah Hilir Perak. Satu set soal selidik yang mengandungi 
100 ilem digubal untuk meninjau profil keusahawanan dalam kalangan pelajar 
bumiputera sekolah menengah di bandar dan di luar bandar. Profil keusahawanan 
pelajar bumiputera dikaji menggunakan tiga belas ketrampilan diri, iaitu (i) inisiatif (ii) 
melihat dan merebut peluang (iii) cekal (iv) mencari maklumat (v) menitikberatkan mutu 
kerja yang tinggi (vi) komitmen terhadap peijanjian keija (vii) berorientasikan ke arah 
kecekapan (viii) membuat perancangan yang sistematik (ix) penyelesaian masalah (x) 
keyakinan diri (xi) ketegasan (xii) kemampuan meyakinkan orang lain (xiii) mampu 
menggunakan strategi pengaruh. Dalam kajian ini, dua jenis statistik digunakan iaitu 
statistik deskriptif dan statistik inferens. Analisis statistik deskriptif menunjukkan pelajar- 
pelajar bumiputera memiliki profil keusahawanan pada tahap sederhana sahaja. Ini 
kerana nilai min hanyalah dalam lingkungan3. Justeru itu usaha-usaha ke arah 
mempertingkatkan profil keusahawanan di sekolah menengah perlu dipertingkatkan lagi 
dengan memberi penekanan yang lebih terhadap pembentukan profil keusahawanan 
dalam kurikulum dan kokurikulum sekolah. Analisis ujian-t dengan aras signitikan yang 
diletapkan ialah 0.05 (p<0.05) digunakan untuk melihat sama ada terdapat perbczaan 
dalam profil keusahawanan berdasarkan pembolehubah-pembolehubah yang ditentukan . 
Hasil kajian menunjukkan tidak terdapat perbezaan yang signifikan untuk pembolehubah 
jantina, lokasi sekolah, latarbelakang keluarga, persekitaran tempat tinggal dan jurusan 
yang diambil, dalam menentukan profil keusahawanan pelajar-pelajar bumiputera di 
sekolah menengah bandar dan luar bandar di daerah Hilir Perak.
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ENTREPRENEURJLAL PROFILES AMONG NATIYE STUDENTS FROM 
URBAN AND RURAL SECONDARY SCHOOL IN THE DISRICT OF 

HILIR PERAK

The purpose of this study is to look how far entrepreneurial protiles among native 
students from urban and rural secondary schools in the district of Hilir Perak. Besides 
that, this study also aims to observe whether there are any relationships in determining 
entrepreneurial proAles based on gender, school location, family background, residential 
area and field of studies. A total of 200 samples were choosen from eight secondary 
schools from urban and rural area in the district of Hilir Perak. A set of questionaires 
containing 100 items were formulated to determine entrepreneurial proliles among native 
sludcnts from urban and rural secondary schools. Entrepreneurial proliles of native 
students were assessed using 13 compentences namely, (i) Initiative (ii) Looking and 
seeking for opportunities (iii) Tenacity (iv) Search for information (v) Emphasis on 
high achievcmcnt (vi) Committcd towards work contract (vii) Orientation of proticiency 
(viii) To make systematic planning (ix) Ability of solving problem (x) Self ConTidency 
(xi) Certainty (xii) Able to convince others (xiii) Able to use intluencial strategic. In this 
study two types of statistie were used namely deseriptive and inferential statisties. 
Descriptive statistic analysis showed that native students posessed entrepreneurial 
proriles at the moderate level. This is proven where tbc mean scored was 3 for all 
competences. Therefore more cffort to raise cntrcpreneurial prorilcs among native 
students in secondary school should be done through curriculum and cocurriculum 
activiiies. T-Tcsl analysis with ihe sigrJEcant lcvel ef 0.05 (p<0.05) were used to 
dctcrminc thc diffcrcncc in cntrcprcncurial proGlcs bascd on thc variablcs. Thc Hndings 
showed therc were no significant relationships among gender, school location, family 
backgU-Muus, icsiucniia! aica auu licld vf aiudic* iu dcicjuuiuug euitcpicuuuiiui piohlcs 
among native students irum urban and rurai secoudary schools in the district oi' liilir 
Pcrak.
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Bab 1

1.1 Pengenalan

Perlaksanaan dasar ekonomi baru (DEB) dan dasar pembangunan negara (DPN) yang

telah berlangsung melebihi dua dekad yang lalu beijaya memberi wajah baru kepada

kaum bumiputera. Perlaksanaannya telah membawa dimensi baru dalam keusahawanan

Bumiputera bermula pada tahun 1980an. Dekad ini memperlihatkan kelahiran golongan

usahawan bumiputera yang berbeza daripada usahawan 1960an dan 1970an dari beberapa

segi.

Pada tahun 1960an kaum bumiputera dilihat sebagai masyarakat yang kurang

berdaya usaha, kurang cerdik, kurang berdisiplin dan kurang bercita-cita. Mereka juga

tidak mahu bersaing. Ini berbeza dengan usahawan bumiputera selepas perlaksanaan

DEB, yang mempunyai kelayakan pendidikan yang tinggi dan mampu mengendalikan

operasi pemiagaan yang lebih besar serta menceburi bidang perindustrian baru seperti

perbankan, insurans, hartanah dan sebagainya. Mereka tidak lagi setakat mengusahakan

pemiagaan secara kecil-kecilan tetapi telah mula mendirikan syarikat sendirian Berhad

dan ada di kalangan syarikat ini telah berkembang menjadi syarikat berhad. Mohd Fauzi

(1988).

Langkah yang diambil oleh kerajaan dalam perlaksanaan DEB beijaya

meningkatkan penubuhan sebilangan besar syarikat yang dimiliki dan diuruskan oleh

kaum bumiputera serta mewujudkan golongan usahawan Bumiputera yang baru.

1



1
Malaysia (1991). Perlaksanaan DEB juga beijaya melahirkan kelas kapitalis bumiputera

pada tahun 1990 dan sekitar 2000.

Walaupun pada hakikatnya banyak program yang dilaksanakan bagi melahirkan

kelas usahawan bumiputera tidak berkesan atau gagal tetapi usaha pihak kerajaan tidak

disia-siakan dan justeru itu ada bumiputera yang muncul sebagai usahawan yang beijaya.

«

Di sini jelas dilihat bahawa penglibatan kaum bumiputera dalam bidang

keusahawanan menandakan satu transformasi sosio-budaya, intelektual dan spiritual

kaum bumiputera daripada mentaliti kampung kepada mentaliti metropolis. Mereka yang

terlibat dalam sektor pemiagaan juga melalui transformasi dari segi sistem nilai iaitu

tidak lagi segan dan malu, sebaliknya bersikap agresif dan mengutamakan kepentingan

diri. Nik Rashid (1988).

Rentetan daripada itu satu resolusi dalam Kongres Ekonomi Bumiputera Ke 3

pada Januari 1992, telah meletakkan ukuran kejayaan aktiviti keusahawanan yang dapat

dilihat dari aspek kuantitatif nisbah usahawan bumiputera dalam keluarga mulai 1990

hingga 2020 iaitu, mensasarkan seorang usahawan dalam 20 keluarga bagi tahun 1990,

seorang usahawan dalam 15 keluarga bagi tahun 2000, seorang usahawan dalam 10

keluarga dan 2010 dan menjelang tahun 2020 mensasarkan seorang usahawan bagi setiap

5 keluarga. Dalam merealisasikan cita-cita kerajaan untuk membangunkan usahawan

bumiputera, tanpa jemu-jemu kerajaan telah melakukan usaha dengan mewujudkan

Kementerian Pembangunan Usahawan pada tahun 1995. Misi utama kementerian ini

2



ialah bagi membantu mewujudkan Masyarakat Perdagangan dan Perindustrian

Bumiputera manakala visinya adalah untuk mewujudkan masyarakat Bumiputera yang

menjadi teras kepada pencapaian Wawasan 2020. Begitu juga dalam rangka Rancangan

Jangka Panjang Ketiga (RRJP3) yang telahpun dilancarkan di Parlimen, di mana hala tuju

masa depan untuk mencapai tujuan pengagihan ialah dengan mewujudkan usahawan

Bumiputera berdikari dan berdaya tahan melalui program pembangunan masyarakat

perdagangan dan pemiagaan Bumiputera (MPPB), yang mana asasnya telahpun ada

Selaras dengan itu, persekitaran yang membolehkan Bumiputeradalam DEB.

menghadapi cabaran globalisasi juga akan disediakan berserta penyertaan berkesan

Bumiputera dan kumpulan lain yang belum menikmati faedah pembangunan dalam

Ini penting agar masyarakatekonomi berasaskan pengetahuan akan digalakkan.

Bumiputera tidak akan ketinggalan dalam merebut peluang itu nanti.

Dalam Rancangan Malaysia ke 8, ekonomi telah berkembang sebanyak 7.5

peratus setahun, yang mana pendapatan perkapita RM17 779 menjelang 2005. Dalam

tempoh ini juga Institut Keusahawanan Negara ditubuhkan. Bagi penyusunan semula

Masyarakat Perdagangan dan Perindustrian Bumiputera (MPPB)masyarakat,

ditumpukan. Jika dilihat daripada perancangan yang telah dibuat, tumpuan kepada

keusahawanan masih diteruskan dari semasa ke semasa yang mana asasnya telahpun ada

semasa dasar DEB dilaksanakan. Begitu juga dalam Rancangan Malaysia yang ke 9,

yang mana akan mengadakan program 3K iaitu kemahiran, keusahawanan dan

kepimpinan yang akan diberi penekanan dalam rancangan ini. Kursus-kursus kemahiran

kepada golongan belia akan diberi penekanan kepada kursus-kursus kemahiran di

3



Syarikat swasta. Rancangan Malaysia ke 9 ini juga dianggap sebagai lonjakan akhir yang

mana semangat DEB harus dihidupkan semula menjelang tahun 2020.

Justeru itu dalam proses melahirkan usahawan yang beijaya, pembudayaan dan

penerapan profil keusahawanan sangat penting. Kementerian Pembangunan Usahawan

telah mengadakan beberapa program latihan dan bimbingan untuk usahawan yang

merangkumi tiga peringkat iaitu peringkat pertama, melibatkan program pembudayaan

keusahawanan di kalangan pelajar sekolah dan penuntut institusi pengajian tinggi.

Peringkat kedua melibatkan program latihan asas pemiagaan yang ditawarkan kepada

mereka yang berminat menjadi usahawan sementara, dan peringkat ketiga pula

melibatkan penawaran kursus-kursus teknikal untuk meningkatkan prestasi dan

memajukan pemiagaan yang sedia ada

1.2 Pendahuluan

Keusahawanan merupakan satu bidang yang penting bagi sesebuah negara kerana ia

dapat membantu menghakis budaya makan gaji di kalangan rakyatnya. Keusahawanan

juga dapat membantu membangunkan ekonomi sesebuah negara melalui pertumbuhan

pemiagaan-pemiagaan baru yang sering menghasilkan idea, barang dan perkhidmatan

baru.

Di Negara kita profil keusahawanan telah lama wujud terutama dalam kalangan

masyarakat Cina. Boleh dikatakan bahawa etnik Cina memiliki profil keusahawaan serta

4



beijaya menceburi hampir semua jenis industri dan pemiagaan dalam ekonomi. Mereka

telah mula melibatkan diri dalam sektor perdagangan apabila sektor perlombongan bijih

timah tergugat.

Justeru itu untuk melahirkan masyarakat Malaysia yang seimbang dalam sektor

ekonomi, penerapan profil keusahawanan di kalangan Bumiputera adalah sangat penting.

Oleh itu ia perlu dipupuk sejak mereka dibangku sekolah lagi.

yang cemerlang dan berdaya maju perlu mempunyaimenjadi seorang usahawan

ketrampilan keusahawanan. Penerapan profil keusahawanan adalah proses pembangunan

sikap dan personaliti usahawan agar cintakan kejayaan dan kecemerlangan dalam setiap

usaha yang dilakukan.

selaras dengan tuntutan moral, etika dan akhlak agar kesan daripada aktiviti yang

dilakukan akan mendatangkan kesejahteraan kepada diri sendiri dan masyarakat pada

bahawa usahawan boleh dilahirkan melalui latihan, maka pihak kerajaan telah merangka

berbagai-bagai program yang dapat meningkatkan kadar penyertaan kaum bumiputera

dalam bidang perdagangan dan perindustrian. Selain itu, mengikut pandangan Muhamad

Salleh Majid (2003), yang mana menurut beliau orang Cina awal-awal lagi telah

membawa anak mereka ke kedai basikal atau motosikal atau kedai runcit untuk

mengekalkan budaya usahawan dan menerapkan profil keusahawanan, walaupun anak

5

masa kini atau yang akan datang. Berpegang kepada pendapat Ahmad Berek (1976)

Profil keusahawanan bermaksud memiliki ketrampilan keusahawanan. Untuk

Melalui proses ini akan membolehkan usahawan bertindak



mereka nanti tidak semestinya bekeija di kedai basikal atau motosikal. Ini menunjukkan

dari kecil lagi mereka sudah membuat persediaan.

Penglibatan seseorang dalam bidang keusahawanan sememangnya mempunyai

hubungan dengan latar belakang keusahawanan keluarga. Dalam kajian Lye Sok Ha

(1991), menunjukkan bahawa terdapat dua faktor yang mendorong usahawan Cina untuk

bemiaga iaitu atas usaha sendiri atau warisan. Majoriti daripada usahawan Cina

berkenaan mendapatkan bantuan ahli keluarga, saudara mara dan rakan untuk

menguruskan pemiagaan. Ini menggambarkan ikatan kekeluargaan yang erat di kalangan

orang Cina di Malaysia membantu melahirkan usahawan yang berjaya.

tokoh usahawan bumiputera yang beijaya, budaya keusahawanan bukan sahaja perlu ada

Inidalam pemiagaan malah dalam merealisasikan cita-cita dalam pendidikan juga.

berpandukan nilai-nilai dan prolil keusahawanan itu sendiri. Ini bermakna konsep

keusahawanan boleh dihalusi daripada perspektif pemiagaan, pengurusan dan peribadi.

Menurut beliau kelemahan kaum bumiputera ialah sangat cepat berpuas hati apabila

memperolehi kejayaan yang kecil. Mereka bersikap persimis dan takut menanggung

risiko. Ini adalah antara halangan-halangan yang wujud dalam usaha membangunkan

usahawan bumiputera.

Profil usahawan bumiputera semestinya unik kerana faktor sejarah, agama dan

budaya usahawan yang sedia ada. Menurut kajian Mohamed (1988) ialah; usahawan
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bumiputera ingin anak mereka mengikuti langkah mereka. Ini adalah tanda positif

pembentukan profil keusahawanan. Begitu juga responden menganggap bahawa wang

adalah untuk masa depan bukan untuk kegunaan sekarang.

Menurut Hisrich, (1998) iaitu dalam hampir kesemua defmisi usahawan,

terdapat persetujuan bahawa usahawan seringkali dikaitkan dengan gelagat tertentu

seperti mengambil inisiatif, mengorganisasi mekanisme sosial dan ekonomi untuk

menukar sumber-sumber dan situasi kepada sesuatu yang lebih praktikal, menanggung

risiko atau kegagalan. Gelagat-gelagat di atas perlu disemai kepada kaum bumiputera.

Kaum bumiputera, terutama yang beragama islam sepatutnya mengamalkan ciri-ciri

kesemua profil keusahawanan yang ada pada masa kini, telah wujud pada Rasullullah

Agama Islam juga mengatakan 99 % daripada punca rezeki ituterlebih dahulu.

datangnya dari pemiagaan. Ini ditambah pula dengan nilai-nilai agama islam yang

memerlukan kita berusaha.

Pihak kerajaan pula sedari awal lagi telahpun merancang kurikulum pendidikan

yang berkaitan keusahawanan melalui matapelajaran-matapelajaran seperti kemahiran

hidup, perdagangan, ekonomi asas, ekonomi, prinsip perakaunan, rekacipta dan yang

terbaru matapelajaran prinsip keusahawanan samada di peringkat sekolah rendah,

menengah rendah dan atas bagi membudayakan pelajar-pelajar dengan ilmu

keusahawanan. Begitu juga di bidang kokurikulum, di mana pelbagai program melalui

kelab dan persatuan telah dirancang dan dilaksanakan dalam penerapan budaya
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keusahawanan di kalangan pelajar. Contohnya seperti kelab usahawan muda, koperasi

sekolah, kelab kewangan, kelab pengguna, kelab perdagangan dan keusahawanan, kelab

rekacipta dan berbagai lagi. Ini tidak terbatas kepada kaum bumiputera sahaja tetapi

kepada semua pelajar.

Di bidang kurikulum, matapelajaran-matapelajaran yang berkaitan keusahawanan

kesemuanya digubal oleh pihak kementerian pendidikan di bawah kelolaan jabatan teknik

dan vokasional dan diletakkan di dalam kumpulan matapelajaran elektif, kecuali

matapelajaran kemahiran hidup di peringkat sekolah rendah dan menengah rendah.

Kesemua matapelajaran tersebut memerlukan pelajar menduduki peperiksaan kecuali

kemahiran hidup sekolah rendah. Guru-guru yang mengajar pula terdiri daripada guru-

guru yang telah didedahkan dengan matapelajaran tersebut samada di maktab perguruan

mahupun di peringkat universiti. Berbeza dengan bidang kokurikulum yang berkaitan di

mana kelab-kelab atau persatuan keusahawanan dikendalikan oleh guru-guru di sekolah

tetapi dianjurkan oleh agensi-agensi atau institusi luar yang berkaitan. Contohnya , kelab

kewangan di bawah anjuran bank-bank dan di atas persetujuan kementerian pendidikan

dan dikendalikan oleh guru penasihatnya di sekolah. Begitu juga koperasi sekolah, di

bawah jabatan pembangunan koperasi, kelab keusahawanan di bawah Kementerian

pembangunan usahawan dan Koperasi.

Contohnya, Program Keusahawanan Remaja yang dilaksanakan di bawah

program Kementerian Pembangunan Usahawanan dan Koperasi (MECD) yang

memfokuskan kepada kegiatan pemiagaan syarikat-syarikat yang ditubuhkan sendiri oleh
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pelajar-pelajar di sekolah. Ciri terpenting program ini ialah penglibatan dan peranan

pihak luar, samada agensi kerajaan ataupun badan swasta atau koporat yang terlibat

secara langsung untuk mengendalikan program ini di sekolah-sekolah. Kandungan

terpenting program ini ialah ilmu dan amalan mengenai kitaran hidup sesebuah syarikat

yang bermula daripada penubuhan, pendaftaran, pengurusan dan proses menjalankan

pemiagaan sehinggalah kepada pembubaran syarikat. Secara amnya, sesebuah syarikat

yang ditubuhkan akan beroperasi sepanjang sesi persekolahan berjalan. Ini dapat

bumiputera dalam realitimendedahkan pelajar-pelajar duniaterutamanya

kesusahawanan.

Begitu juga pertandingan kelab-kelab keusahawanan yang terbaik, yang kita lihat

di akhbar-akhbar utusan sepanjang tahun ini, diantaranya adalah untuk menarik minat

pelajar-pelajar serta menerapkan profil dan ciri-ciri keusahawanan di kalangan mereka

agar lebih ramai menyertainya.

Usaha mewajibkan semua sekolah menubuhkan koperasi sekolah merupakan

usaha membudayakan pelajar-pelajar dengan budaya keusahawanan. Penubuhan koperasi

sekolah telah dilaksanakan oleh semua sekolah dan kita lihat terdapat beberapa buah

koperasi sekolah di negara ini telahpun mencapai tahap yang diinginkan. Namun tidak

dinatikan, ada di antaranya sekadar penubuhan dan pendaharan sahaja.

Walaupun terdapat berbagai perancangan melalui kurikulum mahupun ko-

kurikulum pendidikan berkaitan keusahawanan di sekolah, ia tidak dapat dilaksanakan
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secara menyeluruh kerana bukan semua pelajar berpeluang untuk melibatkan diri,

terutama pelajar-pelajar menengah atas yang tidak menjadikan matapelajaran teknik dan

vokasional sebagai matapelajaran elektif. Biasanya pelajar yang didedahkan adalah

pelajar yang mengambil jurusan teknik dan vokasional sahaja. Pelajar-pelajar aliran sains

mengikuti program sains dan terpisah dari aktiviti keusahawanan. Kalau adapun pelajar-

pelajar yang mengambil matapelajaran ini secara persendirian, mereka adalah terdiri

daripada pelajar-pelajar bukan bumiputera.

Oleh itu untuk pencapaian yang lebih menyeluruh, pihak-pihak berkenaan

khususnya Kementerian Pendidikan sentiasa mencari penyelesaian agar realiti untuk

mewujudkan Masyarakat Perdagangan dan Perindustrian Bumiputera (MPPB), dalam

mencapai wawasan 2020 akan tercapai. Kalaupun bukan melalui pendidikan secara

langsung di sekolah, mungkin melalui kaedah lain yang boleh dilaksanakan asalkan kaum

bumiputera mendapat pendedahan awal dalam bidang keusahawanan dan boleh bertindak

secara kreatif dan inovatif. Menurut Timmon (1985), keusahawanan merupakan tindakan

kemanusian yang kreatif dalam membina sesuatu yang bemilai dan mengejar peluang-

peluang tanpa menghiraukan kewujudan sumber atau sebaliknya. la memerlukan

wawasan, keghairahan dan komitmen untuk memimpin orang lain ke arah pencapaian

wawasan disamping menanggung risiko-risiko yang mungkin berlaku.

Contohnya, budaya dan ciri-ciri keusahawanan Cina yang tersirat dalam sejarah

pembentukan struktur masyarakat Malaysia yang terdiri daripada pelbagai etnik dan

budaya serta tidak terpisah daripada pengaruh kuasa politik dan ekonomi. Menurut Chin
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Yee Whah (1998); Hofstede (1984); Keesing (1974). Budaya dan keusahawanan Cina di

Malaysia, sifat dinamik budaya adalah ia sentiasa disesuaikan dengan persekitaran

tempatan dan mengambil ciri tempatan. Begitu juga dalam kajian Hofstede (1997), yang

mengatakan budaya tidak diwarisi secara semualajadi dari gen seseorang tetapi berasal

daripada persekitaran sosial seseorang. Budaya boleh dipelajari dan boleh diubahsuai

oleh pengaruh budaya kolektif dan juga pengalaman peribadi. Oleh itu keunikan sesuatu

budaya, dipengaruhi oleh persekitaran tempatan untuk disesuaikan dengan kelompok

yang mempunyai ciri umum. Oleh itu, jika seseorang individu dilahirkan dalam

persekitaran pemiagaan, sudah tentu pengalaman tersebut diperolehi secara peribadi.

Hujah penyelidik-penyelidik di atas telah dibuktikan oleh migran Cina yang telah

dapat menyesuaikan diri kepada permintaan sesuatu sistem Negara bangsa di mana

mereka tinggal sama ada atas sebab nasib, keadaan terdesak atau melalui pilihan. Mereka

menerima kewamegaraan dan kesetiaan, bahasa dan norma sosial, dan membentuk

komuniti dan persatuan bam untuk membela kepentingan mereka. Cohen (1997).

Kesimpulannya ialah profil keusahawanan boleh diterapkan di kalangan kaum

bumiputera dan pelajar-pelajar bumiputera, serta boleh merealisasikan hasrat wawasan

2020. Oleh itu apa yang hendak dilihat dan dikaji di sini ialah sejauh manakah wujudnya

budaya dan profil keusahawanan dalam kalangan pelajar-pelajar bumiputera di sekolah

menengah bandar dan luar bandar di daerah Hilir Perak.
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13 Latarbelakang Kajian

Profil keusahawanan bermaksud memiliki ketrampilan keusahawanan. Untuk menjadi

seorang usahawan yang cemerlang dan berdaya maju perlu mempunyai ketrampilan

keusahawanan. Penerapan profil keusahawanan adalah proses pembangunan sikap dan

personaliti usahawan agar cintakan kejayaan cemerlangan dalam setiap usaha yang

dilakukan.

Profil keusahawanan dalam kalangan pelajar bumiputera merupakan keterampilan

diri pelajar bumiputera kearah menjadikan usahawan sebagai keijaya. Untuk

mengenalpasti pelajar-pelajar yang memiliki profil keusahawanan dalam kajian ini,

penyelidik menggunakan alat ketrampilan. Tiga kategori ketrampilan perlu ada pada

seseorang usahawan iaitu ketrampilan perilaku, ketrampilan memulakan pemiagaan, dan

ketrampilan mengurus pemiagaan. Kajian ini memberi penekanan khusus untuk

mengenali usahawan dalam kalangan pelajar-pelajar, justem ketrampilan perilaku adalah

bersesuaian.

13 set ketrampilan perilaku ini telah dikemukakan oleh McCIelland dan McBer &

Co., (1985), hasil daripada satu penyelidikan merentasi budaya terhadap sekumpulan

usahawan beijaya di Malawi, India dan Ecuador dalam tahun 1985. Pendekatan ini selain

dihasilkan melalui penyelidikan, ia boleh dizahirkan dalam bentuk ujian atau alat latihan

dan boleh dikendalikan kepada individu untuk menilai diri. Berdasarkan keputusan ujian
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tersebut profil diri boleh dibentuk untuk penganalisisan. Dalam kajian ini, penyelidik

menggunakan kaedah penyelidikan melalui soalan soal selidik.

Justeru itu, 13 set ketrampilan diri atau profil yang digunakan oleh penyelidik

ialah inisiatif, merebut peluang, kecekalan, mencari maklumat, menitikberatkan mutu

keija yang tinggi, komitmen terhadap peijanjian keija, beroreintasikan ke arah

kecekapan, membuat perancangan yang sistematik, penyelesaian masalah, keyakinan diri,

ketegasan, kemampuan meyakinkan orang lain dan mampu menggunakan strategi

13 set ktrampilan ini digunakan untuk mengukur sejauh mana pelajarpengaruh.

memiliki profil ini.

Di daerah Hilir Perak terdapat 22 sekolah menengah yang terdiri daripada sekolah

gred A dan gred B , di mana pelajamya terdiri daripada pelbagai kaum. Sekolah-sekolah

yang dikategorikan sekolah bandar ialah sekolah-sekolah yang terletak di persekitaran

bandar Teluk Intan, yang kebanyakan pelajamya terdiri daripada pelbagai kaum,

manakala sekolah-sekolah yang dikategorikan sekolah luar bandar ialah sekolah-sekolah

yang terletak di pinggir bandar dan kampong yang kebanyakannya terdiri daripada satu

kaum ataupun di manopoli oleh majoriti sesuatu kaum sahaja. Contohnya di kawasan

penduduk Cina, pelajar-pelajamya adalah keturunan Cina. Sekolah yang dikaji terdiri

daripada 4 buah sekolah menengah di bandar dan 4 buah lagi adalah sekolah menengah di

luar bandar. Sekolah menengah dibandar populasinya adalah pelbagai kaum manakala

sekolah menengah di luar bandar majoriti pelajamya adalah kaum bumiputera.
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Kebanyakkan sekolah di daerah Hilir Perak ada menawarkan matapelajaran

prinsip perakaunan, ekonomi asas dan perdagangan selepas pelajar-pelajar kelas sains.

berkaitanIni

keusahawanan adalah terdiri daripada pelajar-pelajar yang sederhana dari segi pencapaian

Responden yang dipilih secara rawak dalam kajian ini terdiri daripadaakademiknya.

pelajar-pelajar yang mengambil jurusan sains dan prinsip perakaunan. Begitu juga

dengan kegiatan kokurikulum yang berkaitan keusahawanan, setakat ini belum ada

aktiviti yang berkaitan keusahawanan dijadikan aktiviti daerah yang melibatkan semua

pelajar dari sekolah-sekolah di daerah Hilir Perak.

Di daerah Hilir Perak, kebanyakan peniaga atau usahawan beijaya adalah terdiri

daripada masyarakat Cina dan India dan kaurn bumiputera atau melayu hanyalah sebagai

peniaga runcit kecil sahaja. Walau bagaimanapun terdapat juga sebuah kilang minuman,

dan rangkaian restoran bumiputera.

Peluang-peluang keusahawanan dalam daerah Hilir Perak masih banyak, terutama

di bandar Teluk Intan kerana kepadatan penduduk dan peluang-peluang yang masih

belum diterokai oleh penduduk seperti bidang perkhidmatan, pendidikan, pemiagaan

makanan, pakaian dan pelbagai lagi. Ini boleh diterokai oleh generasi usahawan sekarang

dan akan datang.

Di dalam menyokong usaha kerajaan untuk menggalakkan kaum bumiputera

untuk menjadi usahawan, penyelidik mengambil peluang untuk menyelidik berkaitan
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profil usahawan pelajar bumiputera di sekolah menengah bandar dan luar bandar di

daerah Hilir Perak.

1.4 Pernyataan Masalah
/

Kita menyedari bahawa pelajar adalah aset penting negara. Pelajar adalah

kesinambungan generasi masa depan yang bakal memimpin dan menyemarakkan

pertumbuhan ekonomi negara serta bakal memikul peranan sebagai penggerak utama

pembangunan.

Teori pembangunan ekonomi negara menyarankan bahawa pada peringkat awal

peranan kerajaan sebagai penggerak utama harus berkurangan lantas sampai ke satu tahap

pembangunan di mana tanggungjawab penggerak utama itu akan dipikul pula oleh

golongan lain, khususnya usahawan.

Perjalanan Malaysia memasuki abad ke 21 akan menyaksikan peranan usahawan

sebagai penggerak utama yang lebih menonjol. Justeru itu kerajaan telah memberi

tumpuan pendedahan keusahawanan melalui Kementerian Pendidikan yang dilihat

sebagai wahana bagi penyediaan sumber tenaga manusia yang boleh dibentuk dan dilatih

untuk menjadi usahawan. Kementerian Pendidikan telah memperkenalkan matapelajaran

perdagangan, keusahawanan, ekonomi dan prinsip perakaunan di peringkat sekolah
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menengah yang dilihat memberi impak ke arah menanamkan minat terhadap dunia

pemiagaan dan keusahawanan.

Di bidang kokurikulum pula pihak kementerian pendidikan telah menerapkan asas

pemiagaan dan keusahawanan melalui kelab-kelab dan persatuan akademik seperti kelab

usahawan muda, kelab kewangan, kelab keusahawanan dan lain-lain. Kebanyakan kelab-

kelab ini dikendalikan oleh gum-gum di sekolah sebagai penasihat tetapi dianjurkan oleh

agensi-agensi atau institusi luar yang berkaitan. Usaha mewajibkan semua sekolah

menubuhkan koperasi sekolah mempakan usaha penerapan keusahawanan dalam

kalangan pelajar-pelajar yang terdiri daripada pelbagai kaum di sekolah.

Pendekatan kerajaan dengan menyeimbangkan taraf ekonomi antara kaum, di

samping menyemarakkan pertumbuhan ekonomi, beijaya mewujudkan penawaran

kumpulan usahawan bumiputera yang pemah dianggap sebagai masyarakat yang kurang

berdaya usaha, kurang cerdik, kuang berdisiplin dan kurang bercita-cita serta mereka

keusahawanan yang telah diterapkan diperingkat sekolah serta di institusi pengajian

tinggi. Lantaran itu, kesempatan untuk membuat kajian ini adalah untuk melihat sejauh

manakah wujudnya profil keusahawanan dalam kalangan pelajar-pelajar bumiputera di

sekolah menengah di kawasan bandar dan luar bandar di daerah Hilir Perak.

Profil keusahawanan dalam kalangan pelajar bumiputera mempakan keterampilan

diri pelajar bumiputera kearah menjadikan usahawan sebagai kerjaya. Oleh itu kajian ini
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ingin meninjau samaada terdapat perbezaan dari segi profil keusahawanan di antara

pelajar bumiputera di sekolah menengah di kawasan bandar dibandingkan dengan

sekolah menengah di luar bandar di daerah Hilir Perak.

Bagi melengkapkan persoalan tersebut, maka kajian ini juga dijalankan bertujuan

untuk mengetahui samaada terdapat perbezaan dari segi jantina pelajar dalam

menentukan protil keusahawanan di sekolah menengah di bandar dan di iuar bandar.

Dalam Zaidatul Akmaliah (1998), dalam Norhatta bt Mohd (2003), terdapat perbezaan

yang signifikan antara sikap pelajar lelaki dengan pelajar perempuan. Manakala kajian

Mokhtar (1995), dalam Norhatta bt Mohd (2003), tidak terdapat perbezaan yang

signitikan antara pelajar lelaki dengan perempuan.

Disamping itu, latarbelakang keluarga juga mungkin menjadi penentu dalam

menentukan prolil keusahawanan pelajar bumiputera di sekolah menengah dalam daeerah

Hilir Perak. Latarbelakang keluarga difokuskan kepada keluarga pelajar yang

menjalankan pemiagaan dan yang tidak menjalankan pemiagaan. Kajian Norhatta

(2003), mendapati tiada perbezaan yang signilikan antara pelajar yang keluarganya

mempunyai latarbelakang usahawan dengan yang tidak mempunyai latarbelakang

usahawan. Kajian Lye Sok Ha (1991), mendapati latarbelakang keluarga mempengaruhi

sikap keusahawanan masyarakat Cina.

penyelidik berminat untuk mengenalpasti profilSelain daripada itu,

keusahawanan pelajar bumiputera mempunyai kaitan dengan persekitaran tempat tinggal.
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Persekitaran tempat tinggal adalah samaada pelajar-pelajar tinggal dalam lingkungan

penduduk yang menjalankan pemiagaan atau tidak menjalankan pemiagaan.

Sementara itu pula, penyelidik berminat untuk mengenalpasti perbezaan jurusan

atau aliran pelajar iaitu pelajar aliran sains dibandingkan pelajar yang mengambil

matapelajaran prinsip perakaunan dalam menentukan profil keusahawanan pelajar

bumiputera.

Kesimpulannya, penyelidik mendapati belum ada lagi kajian profil keusahawanan

penyelidik menganggap kajian ini adalah sangat penting dan relevan pada masa kini.

Dasar Ekonomi Baru.D.E.B -

D.P.N. - Dasar Pembangunan Negara.

Rancangan Malaysia ke 8R.M.K 8-

R.M.K 9 - Rancangan Malaysia ke 9

Rangka Rancangan Jangka Panjang Ketiga.RRJP3

Masyarakat perdagangan dan perindustrian Bumiputera.MPPB
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1.5 Pendekatan Istilah



1.6 Pendekatan Teori

1.6.1 Teori-teori model keusahawanan mengikut ahli-ahli ekonomi.

Ahli ekonomi seperti Schumpter, telah meletakkan inovasi sebagai ciri usahawan.

Peranan inovasi yang dimaksudkan oleh beliau merangkumi semua kegiatan atau usaha

yang membawa kepada satu pembaharuan. Bagi Schumpter, usahawan dianggap sebagai

seorang yang melakukan pengubahsuaian atau inovasi yang tidak akan membiarkan

sistem ekonomi berada di dalam suasana yang lalu. Beliau berpendapat bahawa

usahawanlah yang membawa kepada pembangunan ekonomi. Schumpter (1934).

Ahli ekonomi yang lain seperti Izrael Kirziner pula menghubungkan

keusahawanan dengan soal ketidaktentuan. Beliau berpendapat seorang usahawan itu

berperanan sebagai orang tengah iaitu segala peluang yang dilihatnya akan diambil

kesempatan sepenuhnya. Kirziner (1973).

Marshall (1961), pula menderinisikan keusahawanan sebagai satu proses evolusi

iaitu hayat sesebuah pemiagaan dari peringkat awal hingga terus. Luput dari pasaran.

Beliau juga menyebut tentang ahli pemiagaan dan bagaimana pemiagaan berkembang

melalui proses masa, iaitu dari pemiagaan runcit hingga syarikat pemiagaan yang

menjalankan beberapa aktiviti pemiagaan. Hayat pemiagaan akan hilang apabila

pemiliknya mati. Ketiadaan pemiliknya akan menimbulkan soal pengganti bagi

meneruskan pemiagaan atau jika keadaan lebih tenat, pembahagian harta di kalangan
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pewarisnya. Pemiagaan yang mati ini akan digantikan oleh pemiagaan baru yang

dimulakan oleh ahli-ahli pemiagaan yang lain. Alfred Marshall (1961).

Kesimpulanannya model keusahawanan mengikut ahli-ahli ekonomi ialah,

Pengaruh Persekitaran

Peranan Kerajaan

Latarbelakang Individu

Budaya/Profil/ciri-ciri

Pendidikan

Latihan Sokongan

Program Pembangunan Usahawan

Rajah 1. Model Keusahawanan mengikut ahli ekonomi

Sumber: Disesuaikan daripada Humam (1988)
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1.6.2 Teori-teori model keusahawanan mengikut ahli-ahli sosiologi

Teori sosiologi menjelaskan keadaan sosial yang mempengaruhi kemunculan

seseorang usahawan dan faktor-faktor sosial yang mempengaruhi keputusan menjadi

usahawan. Ini dijelaskan dalam model sosiologi seperti di bawah;

Dorongan Kepada Keusahawanan Ciri Situasi

KEUSAHAWANAN

Faktor-faktor sosial yang terdapat dalam model di atas disokong oleh pandangan-

pandangan beberapa orang ahli sosiologi.
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Pengalihan Negatif
Status Imigran
Diberhentikan kerja
Bosan, Marah
Krisis Pertengahan Umur 
Bercerai, Kematian Pasangan 
Tiada pilihan kerjaya lain

Tempoh Peralihan
Militari
Sekolah
Penjara
Pusat Latihan Kemahiran

Tarikan Positi/
Daripada Bakal Rakan Kongsi
Daripada Mentor
Daripada Pelabur
Daripada Pelanggan

Tolakan Posilif
Bapa
Kerjaya
Pendidikan/Keagamaan
Pengalaman
Kemahiran/Latihan

Persepsi Dorongan
Budaya/N i lai/S i kap
Keluarga
Rakan Sekerja
Mentor
Rakan Sebaya
Masyarakat

Persepsi Kebolehlaksanaan
Sokongan/Bantuan
Demonstrasi
Model
Mentor
Rakan Kongsi
Peluang

Acara Aktiviti Keusahawanan
Mengambil Inisiatif
Membuat Perancangan 
Penggabungan Sumber 
Pengurusan Organisasi 
Menganggung Risiko

Rajah 2 Model Sosiologi Munculnya Seorang Usahawan
Sumber: Dipetik daripada Teks Pengajian Perniagaan 2. STPM, MATRIKULASI (2003)



I

Menurut ahli sosiologi iaitu Everett Hagen, proses melahirkan usahawan akan

berlaku di kalangan kumpulan bawahan yang tidak berpuas hati di dalam sesebuah

masyarakat. Menurutnya lagi, usaha ini akan mengambilkira bentuk kegiatan-kegiatan

ekonomi dan penerokaan di dalam bidang pemiagaan yang baru. Teori keusahawanan

yang dibawa oleh Hagen ini adalah berdasarkan kepada kajian kes sejarah di negara

Jepun, ‘Columbia, United Kingdom dan Rusia. Hagen (1962) dalam Adnan (1992).

Gibb dan Richi pula menyatakan teori keusahawanan sebagai teori pembangunan

sosial, iaitu sosialisasi memainkan peranan dalam memberi anjakan ke arah melahirkan

usahawan-usahawan baru. Konsep Gibb dan Ricchi lebih berbentuk intraktif iaitu

interaksi atau tindakbalas di antara individu-individu yang belum bemiaga di alam

perniagaan . Gibb & Richi (1990).

Max Weber seorang ahli sosiologi berbangsa Jerman menyatakan elemen

keagamaan sebagai asas untuk mencapai kejayaan di dalam kegiatan ekonomi. Menumt

beliau kejayaan golongan Protestant di dalam kegiatan ekonomi adalah disebabkan oleh

etika agama Protestant atau Protestant Ethic. Beliau juga cuba menunjukkan hubungan

kepercayaan agama dengan kegiatan hidup seharian. Perkara ini dibincangkan dengan

lebih panjang lebar di dalam bukunya ‘The Protestant Ethics and the spirit of Catalision’

Weber(1958).
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1.6.3 Teori-teori model keusahawanan mengikut ahli-ahli psikologi.

Mc.CIelland (1961,1976), menyatakan usahawan-usahawan yang beijaya

efektif, satu keupayaan untuk mengalami perasaan bangga yang terhasil daripada sesuatu

kejayaan. Beliau berpendapat individu yang mempunyai kehendak pencapaian yang

tinggi mempunyai golongan yang lebih suka mengambil tanggungjawab ke arah

mencapai sesuatu matlamat dengan usaha sendiri. Oleh itu negara-negara yang

mempunyai individu-individu yang tinggi motivasi pencapaiannya akan lebih maju lagi

daripada Negara-negara yang mempunyai individu-individu yang rendah motivasi

pencapaiannya.

Weiner (1974) pula berpendapat, motivasi pencapaian disifatkan sebagai sifat

kognitif keupayaan untuk mengamati sesuatu hasil keija berkaitan dengan pengamatan

sebab-akibat sesuatu itu berlaku. Menurut beliau orang yang tinggi motivasi

pencapaiannya akan menyumbang kepada kejayaan atau kegagalan, lebih kepada

kebolehan dan usaha daripada kesukaran tugas dan nasib.
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Model Psikologi boleh diterjemahkan melalui model Hirarki Keperluan Maslow;

Penghargaan

Keperluan fisiologi

Rajah 3 Model Hirarki Keperluan Maslow

Sumber: Dipetik daripada Buku KBSM Perdagangan Tingkatan 4 (2002)
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Keperluan 
Keselamatan

Kasih 
Sayang

Kepu 
asan 
Kendi



1.6.4 Teori-teori model keusahawanan mengikut pandangan Islam.

Rasullullah S.A.W membuktikan baginda adalah sebagai seorang usahawan yang

Beliau berhijrah keberjaya dan cemerlang di Syiria, Oman, Bahrain dan lain-lain.

Madinah, membina pasar sebagai tempat pemiagaan diutamakan disamping masjid.

Sobri Solomon, (1988) dalam Adnan et.al (1992). Baginda Rasulullah juga telah

membuka rahsia bahawa sumber rezeki dan kekayaan yang sebanyak 9/10 berada dalam

bidang keusahawanan.

Model keusahawanan Islam ditunjukkan seperti di bawah;

Islam Menggalakkan Usaha Pemiagaan.

Allah menyedia Sumbĕr Alam

USAHAWAN DAN AKTIYITI USAHAWAN

VV
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Keberkatan dan Ganjaran 
Daripada Allah atas usaha

Rajah 4 Model Keusahawanan Islam 
Sumber: Dlsesuaikan daripada Adnan Alias 1992

Ilmu Pengbtahuan, 
Teknologi, kemahiran, 
diperlukan untuk akt.
keusahawanan

Keuntungan/Kemakmuran 
masyarakat

V
Peraturan dan Undang-undang 
Dalam Pemiagaan dan Akhlak.



1.7 Kerangka Kajian

Untuk memudahkan penyelidik menjalankan kajian, satu kerangka kajian dibentuk

supaya dapat memberikan gambaran yang jelas mengenai kajian ini. Kerangka kajian ini

merangkumi corak penyelidikan yang dilakukan oleh penyelidik.

Penyelidik ingin mengkaji profil keusahawanan dalam kalangan pelajar-pelajar

bumiputera di sekolah menengah di kawasan bandar dan luar bandar di daerah Hilir

Perak. Disamping itu, kajian ini juga bertujuan untuk melihat perbezaan gender di

kalangan pelajar-pelajar berhubung dengan profil keusahawanan, latar belakang keluarga

mempunyai hubungan dengan profil keusahawanan, persekitaran tempat tinggal pelajar -

pelajar mempunyai hubungan dengan profil keusahawanan dan aliran atau jurusan

pelajar-pelajar di sekolah ini dalam menentukan profil keusahawanan. Untuk menentukan

profil keusahawanan pelajar-pelajar, penyelidik menggunakan 13 alat ketrampilan diri

iaitu inisiatif, melihat dan merebut peluang, cekal, mencari maklumat, menitikberatkan

mutu keija yang tinggi, komitmen terhadap peijanjian keija, berorientasi kearah

kecekapan, membuat perancangan yang sistematik, penyelesaian masalah, keyakinan diri,

ketegasan, kemampuan meyakinkan orang lain dan mampu mempengaruhi orang lain.

Hasil kajian yang akan diperolehi adalah samaada berbentuk positif iaitu

mempunyai hubungan, ataupun yang berbentuk negatif iaitu tidak mempunyai hubungan,

keputusan penyelidkan yang dibuat. Ini ditunjukkan dalam rajah 5.
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Rajah 5

Kerangka Kajian

Pembolehubah13 Ketrampilan

Jantina pelajar

Lokasi sekolah

► *► * Ada hubungan

Tidak ada hubungan
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• Inisiatif
• Melihat & merebut 

peluang
• Kecekalan
• Mencari maklumat
• Menitikberatkan 

mutu keija yang 
tinggi.

• Komitmen terhadap 
peijanjian keija

• Orientasi ke arah 
kecekapan.

• Membuat 
perancangan yang 
sistematik.

• Penyelesaian 
Masalah

• Keyakinan diri
• Ketegasan
• Mampu meyakinkan 

orang lain.
• Kemampuan 

mengguna strategi 
pengaruh.

Latarbelakang 
keluarga

Persekitaran tempat 
tinggal

Aliran/jurusan 
pelajar

Profil 
Keusahawanan



1.8 Objektif Kajian

1.8.1 Objektif (Jmum

kalangan pelajar-pelajar bumiputera di Sekolah Menengah di Bandar dan di luar Bandar

di daerah Hilir Perak

1.8.2 Objektif Khusus

Untuk mengenalpasti hubungan profil keusahawanan di kalangan pelajar(i)

bumiputera di sekolah iuar bandar dan di bandar.

Untuk mengenalpasti hubungan profil keusahawanan dengan gender(ii)

pelajar.

Untuk mengenalpasti hubungan profil keusahawanan di kalangan pelajar(iii)

bumiputera dengan latarbelakang keluarga.

Untuk mengenalpasti profil keusahawanan di kalangan pelajar bumiputera(iv)

dengan persekitaran tempat tinggal.
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Objektif umum kajian ini dijalankan adaiah untuk mengkaji profil keusahawanan di



(V) Untuk mengenalpasti hubungan profil keusahawanan dengan pelajar

bumiputera aliran sains berbanding pelajar bumiputera aliran prinsip

perakaunan.

Persoalan Kajian1.9

Daripada kajian-kajian dan penulisan yang lepas berkaitan dengan profil

keusahawanan, selain latarbelakang dan persekitaran, penerapan dan sikap diri sendiri

memainkan peranan yang penting. Dengan sebab itu adalah perlu kita mengkaji profil

keusahawanan di kalangan pelajar bandar dan luar bandar dan amalan mereka dalam

kehidupan seharian.

Adakah terdapat perbezaan dari segi jantina dalam profil keusahawanan di1.9.1

kalangan pelajar-pelajar?

Sejauh manakah profil keusahawanan di kalangan pelajar-pelajar bumiputera di1.9.2

sekolah bandar dan di luar bandar ?

Sejauh manakah latarbelakang keluarga pelajar menentukan profil keusahawanan1.9.3

dalam kalangan mereka?

Sejauh manakah persekitaran tempat tinggal pelajar menentukan profil1.9.4

keusahawanan dalam kalangan mereka?

Adakah terdapat perbezaan di antara pelajar aliran sains dan pelajar yang1.9.5

mengambil prinsip perkaunan dalam menentukan profil keusahawanan dalam

kalangan mereka?
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Hipotesis Kajian1.10

Berpandukan Persoalan kajian yang dikemukakan, beberapa hipotesis boleh dibentuk

bagi menentukan sama ada wujudnya perbezaan antara pembolehubah-pembolehubah

yang berkaitan dengan profil keusahawanan di kalangan pelajar-pelajar bumiputera di

Sekolah Menengah di bandar dan di luar bandar di daerah Hilir Perak yang dikaji.

Tidak terdapat hubungan antara perbezaan jantina pelajar dengan profil1.10.1 Ho:

kerusahawanan.

Tidak terdapat hubungan antara persekitaran sekolah samada dibandar1.10.2 Ho:

ataupun di luar bandar dengan profil keusahawanan.

Tidak terdapat hubungan antara perbezaan latarbelakang keluarga pelajar1.10.3 Ho:

dalam menentukan profil keusahawanan.

Tidak terdapat hubungan antara persekitaran tempat tinggal pelajar dalam1.10.4 Ho:

menentukan profil keusahawanan dalam kalangan mereka.

Tidak terdapat hubungan antara pelajar prinsip perakaunan dan pelajar1.10.5 Ho:

jurusan sains dengan profil keusahawanan
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1.11 Batasan Kajian

Kajian ini telah dijalankan di 8 buah sekolah yang terletak di daerah Hilir Perak .

Sekolah-sekolah yang dipilih adalah dalam ketegori bandar dan luar bandar. Setiap

selidik akan diedarkan oleh pengkaji melalui guru-guru prinsip akaun dan ekonomi asas

di sekolah tersebut. Responden kajian akan dipilih secara rawak. Kajian ini mengenai

profil keusahawanan di kalangan pelajar-pelajar bumiputera di sekolah bandar, dan luar

Bandar di daerah Hilir Perak. Maklumat mengenai kajian yang akan diperolehi daripada

responden, adalah berdasarkan maklumbalas melalui soal-selidik bertulis yang

diedarkan. Semua soalan yang dikemukakan adalah bersesuaian dengan pelajar-pelajar

di peringkat sekolah menengah

Definisi Operasional1.12

Profil keusahawanan bermaksud memiliki ciri-ciri ketrampilan keusahawanan.

Untuk menjadi seorang usahawan yang cemerlang dan berdaya maju perlu mempunyai

ketrampilan keusahawanan. Penerapan profil keusahawanan adalah proses pembangunan

sikap dan personaliti usahawan agar cintakan kejayaan dan kecemerlangan dalam setiap

usaha yang dilakukan. Melalui proses ini akan membolehkan usahawan bertindak selaras

dengan tuntutan moral, etika dan akhlak agar kesan daripada aktiviti yang dilakukan akan

mendatangkan kesejahteraan kepada diri sendiri dan masyarakat pada masa kini atau

yang akan datang.
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Untuk mengenalpasti pelajar-pelajar yang memiliki profil keusahawanan, dalam

kajian ini penyelidik menggunakan alat ketrampilan. Tiga kategori ketrampilan perlu ada

pada seseorang usahawan iaitu ketrampilan perilaku, ketrampilan memulakan pemiagaan,

dan ketrampilan mengurus pemiagaan. Kajian ini memberi penekanan khusus untuk

mengenali usahawan dalam kalangan pelajar-pelajar, justeru ketrampilan perilaku adalah

bersesuaian.

Kajian ini memberi penekanan khusus untuk mengenali usahawan dalam

kalangan pelajar-pelajar, justeru ketrampilan perilaku adalah bersesuaian..

Ketrampilan prilaku mengemukakan 13 set ketrampilan iaitu;

(i) Inisiatif

Daya inisiatif adalah salah satu kemahiran keusahawanan yang paling penting.

Usahawan yang beijaya lazimnya mempunyai daya inisiatif yang tinggi, mempunyai

kecenderungan untuk melihat, dan menganalisis sesuatu situasi dan mengambil tindakan

peluang datang bergolek. Sebaliknya, mereka bemsaha secara berterusan dan tidak putus

asa walaupun apa yang bakal diterokainya belum dilakukan oleh orang lain atau dilihat

pelik oleh orang ramai.

Menurut Albert Shapero (1975) dalam Adnan (1992), usahawan ialah seorang

yang berinisiatif dan dapat mengorganisasi atau mengorganisasikan semula mekanisme
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ekonomi untuk mewujudkan sumber dan situasi yang lebih praktikal serta sanggup

menghadapi risiko atau kegagalan.

Ciri-ciri ini juga diperkukuhkan oleh Schumpter (1934), bahawa usahawan

adalah seorang yang berinovasi dan berinisiatif.

(ii) Merebut peluang.

Usahawan yang berjaya sentiasa memikirkan pencapaian matlamat. Bagi mereka,

matlamat yang ditetapkan datang daripada keupayaan melihat dan mengambil peluang

yang terdapat di luar sana atau di persekitaran. Peluang pemiagaan boleh diperolehi

akibat masalah yang ditimbulkan oleh orang lain, perubahan teknologi, perubahan

citarasa pengguna, perubahan cara hidup, perubahan sikap, sumber-sumber alam yang

masih belum diterokai, peraturan dan undang-undang kerajaan dan sebagainya.

Menurut Peter Drucker (1985), usahawan yang beijaya sentiasa memaksimumkan

peluang-peluang yang ada..

Jeffrey A. Timmons (1978) dalam Adnan (1992), seorang professor bidang

keusahawanan dan penulis buku ‘The Entrepreneurial Mind’, menyatakan keusahawanan

lebih kepada memburu peluang tanpa menghiraukan sumber atau kekurangan sumber

yang dimiliki.
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(iii) Kecekalan

Menurut McClelland (1961), seorang usahawan mengambil risiko untuk

mencapai kejayaan.

Menurut Welsh dan White (1981) dalam Aini Hayati et.al., (2003) usahawan

mempunyai ciri-ciri bertanggungjawab, berkeyakinan diri dan mempunyai dorongan

yang kuat, suka kepada cabaran serta pengambil risiko yang sederhana.

Bila berhadapan dengan masalah yang rumit, seseorang usahawan yang cekal

akan memberikan banyak masa untuk menyelesaikannya. Bagi mereka gagal sekali tidak

bermakna akan gagal selama-lamanya. Mereka tidak akan mudah berasa kecewa atau

Usahawan yang cekal amat berpegang teguh kepada kata-kata ‘mengaku kalah.

genggam bara api biar sampai jadi arang’. Mereka akan mencuba pelbagai kaedah dan

strategi sehinggalah semua masalah dan halangan dapat diatasi atau sehingga tercapai apa

yang dicita-citakan.nya. Mereka sanggup menanggung risiko sebelum mencapai

kejayaan. Muhammad Salleh Majid (2003).

Mencari maklumat(iv)

Menurut Dunkelberg dan Cooper (1990), usahawan yang beijaya berorientasikan

pertumbuhan, berorientasikan kebebasan dan berorientasikan kemahiran.
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Usahawan yang beijaya mesti mempunyai pengetahuan pemiagaan dan teknologi

yang mendalam. Pengetahuan pemiagaan akan membantu usahawan mengumskannya

dengan lancar manakala pengetahuan teknologi pula membolehkan usahawan

mengeluarkan sesuatu barang atau perkhidmatan dengan baik bagi menjamin kualiti

keluaran yang terbaik.

(v) Menitikberatkan mutu kerja yang tinggi

Ahmad Berek (1976) menjelaskan bahawa seseorang usahawan akan sentiasa

berasa tidak puas hati dengan kejayaannya. Dia akan sentiasa memperbaiki mutu

keijanya dari segi kuantiti dan kualiti untuk mengatasi kebolehan dan keupayaan orang

bersungguh-sungguh untuk mencapai standard yang ditetapkan sama ada oleh dirinya

sendiri atau orang lain. Usahawan tidak akan berhenti belajar sesuatu yang baru.

Usahawan dapat melengkapkan dirinya melalui bacaan, mengambil kursus-kursus

tertentu dan melibatkan diri dalam aktiviti sosial.

(vi) Komitmen terhadap perjanjian kerja.

Menurut Lamb dan kuehl (1997), bahawa seorang usahawan yang beijaya mesti

mempunyai tahap keghairahan atau minat yang tinggi terhadap penceburan atau

penerokaan keusahawanan, berorientasikan kesempurnaan dan melihat sesuatu secara

menyeluruh dari pelbagai perspektif.
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Mereka juga sentiasa memberi tumpuan ke atas keijanya. Sanggup bekeija lewat

dan membuat pemgorbanan diri untuk menyiapkan keija dalam masa yang ditentukan.

Usahawan akan membuat apa sahaja untuk menyiapkan sesuatu keija. Apabila mereka

membuat sesuatu kerja untuk seseorang, mereka akan cuba sedaya upaya membuat orang

itu berpuas hati dengan keijanya. Muhamad Saleh Majid (2003).

(vii) Beroreintasikan ke arah kecekapan.

Menurut Homaday dan Abound (1971), dalam Aini Hayati et. al., usahawan perlu

kepada pencapaian dan autonomi, agresif, inovatif, kuasa, pengiktirafan atau tidak suka

bergantung kepada orang lain.

Seseorang usahawan yang beijaya gemar menilai prestasi dirinya. Dia memiliki

keinginan yang kuat untuk menggunakan pengetahuan yang ada bagi memperbaiki

prestasinya. Ciri-ciri ini amat berkait rapat dengan kehendak untuk belajar daripada

kesilapan lalu. Oleh itu, seorang usahawan juga dikenali sebagai pendengar yang prihatin

dan pelajar yang pantas. Muhamad Saleh Majid (2003).

Membuat Perancangan Yang Sistematik.(viii)

Usahawan yang berjaya biasanya mempunyai matlamat yang jelas dan

berwawasan. Pembentukan matlamat dan wawasan ini memerlukan perancangan dan

penelitian yang rapi serta pola pemikiran yang cemerlang. Matlamat dan wawasan ini
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bukanlah sekadar untuk jangka masa terdekat tetapi menjangkaui jangka masa panjang

dan ke depan. Perkiraan peluang, cabaran, ancaman dan risiko sudah dipertimbangkan

dengan teliti dan secara realistik. Muhammad Salleh Majid (2003)

(ix) Penyelesaian Masalah

Usahawan yang mempunyai minda yang kreatif dapat menyelesaikan masalah

dengan logik. Mereka melihat masalah sebagai suatu cabaran dan bukan halangan.

Kreativiti dijelaskan sebagai kebolehan mengembangkan idea-idea baru dan mempunyai

pandangan berlainan terhadap sesuatu peluang atau masalah. Inovasi pula merupakan

kebolehan mengaplikasikan penyelesaian kreatif terhadap sesuatu masalah dan peluang

untuk memperkukuh dan memperkayakan kehidupan manusia. Ini kerana keupayaan

menyesuaikan diri terhadap perubahan permintaan pelanggan dan pemiagaan ialah satu

ciri seorang usahawan yang beijaya. Dalam dunia masa kini yang sentiasa berubah-ubah,

kebolehan bertindak secara fleksibel memerlukan daya kreativiti yang tinggi.

Menurut Raymond (1995), usahawan yang kreatif dan inovatif adalah individu

yang membangunkan kekayaan melalui proses tambah nilai yang dilakukan dengan cara

menghidupkan idea, mengemblengkan sumber-sumber dan membuatkan sesuatu itu

teijadi.
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Menurut Welsch dan Young (1982) dalam Aini Hayati et.al., (2003), usahawan

yang kreatif mempunyai lokus kawalan dalaman, keterbukaan kepada inovasi, harga diri

dan ‘Machavellianisme’.

(x) Keyakinan diri

Seorang usahawan memiliki keyakinan yang tinggi terhadap keupayaan diri

sendiri. Mereka percaya bahawa apa yang mereka capai adalah dalam kawalan mereka

sendiri. Mereka juga seorang yang optimis. Mereka yakin akan berjaya di dalam apa

yang cuba dilakukan, memandangkan dunia keusahawanan ini penuh dengan cabaran,

maka mereka hendaklah berani dan yakin dengan kemampuan diri dalam menyahut

cabaran. Untuk menambah keyakinan diri, usahawan hendaklah melihat proses menuntut

ilmu adalah suatu proses yang berterusan sepanjang hidup. Dengan ini usahawan

hendaklah banyak membaca bahan-bahan bacaan yang dapat membantunya membuat

keputusan dan melihat peluang-peluang, melibatkan diri dalam kegiatan persatuan,

membina jaringan kenalan dari pelbagai sumber dan melangkapkan diri dengan bentuk

kemahiran yang diperlukan secara khusus dalam pemiagaannya sekarang dan kemahiran

yang diperlukan di masa depan.

Ciri ini diperkukuhkan oleh kajian Davids (1963) dalam Aini Hayati et.al., (2003)

bahawa usahawan bercita-cita tinggi, keperluan kepada kebebasan, bertanggungjawab

dan berkeyakinan diri.
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(xi) Ketegasan

Seseorang usahawan yang beijaya bersifat tegas. Mereka sentiasa berterus terang

seperti memberitahu pekeija apabila pekeijaan mereka tidak buat seperti yang

dijangkakan. Jika marah atau berduka dengan seseorang, mereka akan memberitahu

orang yang berkenaan itu. Kalau tidak bersetuju dengan orang lain, mereka akan

membantah atau menentang, serta memberitahu apa yang harus dilakukan walaupun

pihak lain tidak mahu membuatnya.

Kemampuan meyakinkan orang lain(xii)

Seseorang usahawan mesti juga mampu mempengaruhi keadaan persekitarannya,

termasuk individu atau institusi yang mempunyai kepentingan dalam pemiagaannya.

Mereka juga harus berupaya meyakinkan orang lain tentang idea barunya ataupun

mempengaruhi rakan kongsi atau institusi kewangan untuk menyumbang modal atau

pinjaman bagi menjayakan rancangan barunya.

Mampu menggunakan strategi pengaruh(xiii)

sesuai bagiperlu memikirkan strategi-strategi yang

mempengaruhi dan mengubah cita rasa pelanggan terhadap barangan yang dikeluarkan,

Usahawan juga perlu merangsang pekeija supaya mempunyai tahap motivasi yang tinggi

untuk menyiapkan keija yang diberi.
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BAB2

Ulasan Kajian-kajian Lepas

2.1 Pengenalan

Bab ini membincangkan sorotan atau ulasan kajian-kajian lepas yang merangkumi kajian

dalam negara dan luar negara.

2.2 Ulasan Kajian-kajian lepas.

2.2.1 Usahawan

Menurut Kamus Dewan (1994) usahawan berasal dari perkataan usaha, yang

memberi maksud ikhtiar, kegiatan, perbuatan dan lain-lain hal untuk melaksanakan atau

menyempumakan sesuatu.

‘Webster’s Third New Intemational Dictionary,’ mendehnisikan usahawan

sebagai seorang pengelola yang mengelola sesuatu usaha niaga, terutamanya seseorang

yang mengelola, memiliki, mengurus dan memegang risiko pemiagaan.

Richard Cantillon (1931), dalam Chin Yee Whah (2003), seorang pakar ekonomi

yang mendefmisikan usahawan sebagai seseorang yang menanggung risiko. Berasaskan

faktor sejarah perkataan usahawan pertama dikemukakan.
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Peter Drucker (1985) yang bergelar ‘Bapa Pengurusan’ di negara Barat,

mendefinisikan usahawan seseorang yang berupaya memindahkan sumber ekonomi

daripada sektor kurang daya produktivitinya kepada sektor yang lebih tinggi daya

produktivitinya.

Dr. Joel Barker (1984) dalam Adnan (1992), mendetinisikan usahawan sebagai

seseorang yang beijaya mewujudkan nilai tambahan ke dalam pasaran.

meningkatkan kemajuan dan menggalakkan kelahiran teknologi baru untuk memperbaiki

kualiti keselamatan dalam kehidupan.’

Gould (1964), usahawan ialah seorang yang memulakan , menyelaras, mengawal

dan mewujudkan perubahan besar dalam sesebuah syarikat pemiagaan, atau

menanggung risiko operasinya.

Harbison (1965), dalam Adnan (1992), mengatakan ‘usahawan adalah antara

individu yang terlibat dalam menggiatkan inovasi’.

Schumpeter (1954), menekankan aspek inovasi dalam mendefinisikan usahawan

dan kurang memberi perhatian kepada risiko kerana beliau percaya bahawa usahawan

dan pengurus sama-sama tertakluk kepada risiko dan kegagalan.
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McClelland (1961) berpendapat bahawa pengurus inovatif yang mempunyai

tanggungjawab membuat keputusan adalah sama dengan usahawan sebagai pemilik

sesebuah pemiagaan.

Mc.Clelland (1961, 1976), berpendapat usahawan-usahawan yang berjaya

mempunyai motivasi yang tinggi. Motivasi pencapaian adalah satu sifat efektif, satu

keupayaan untuk mengalami perasaan bangga yang terhasil daripada sesuatu kejayaan.

Weiner (1974) berpendapat, motivasi pencapaian disifatkan sebagai sifat kognitif

keupayaan untui mengamati sesuatu hasil keija berkaitan dengan pengamatan sebab-

akibat sesuatu itu berlaku.

Hartman (1959) dalam Adnan (1992), menyatakan usahawan adalah sumber

muktamad kepada semua kuasa rasmi dalam organisasi.

Israel M. Kirzner (1973) mendefinisikan usahawan sebagai seorang yang sentiasa

berwaspada ke atas peluang-peluang yang orang lain tidak menyedarinya. Usahawan

akan mengambil tindakan secara kreatif dan khayalan inovasi. Usahawan bukan sahaja

bertindak sebagai pengambil risiko dan innovator, beliau juga dapat meramalkan masa

depan dan jika pandangannya benar, penyusunan semula sumber akan di lakukan untuk

meningkatkan kepuasan pengguna melalui keberkesanan teknologi.
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Menurut Bygrave (1994), usahawan adalah seseorang yang dapat melihat sesuatu

peluang lalu mewujudkan sebuah organisasi untuk mengejar peluang itu. Proses

keusahawanan itu melibatkan semua fungsi dan tindakan yang berhubung kait dengan

peluang yang dilihat dan membentuk organisasi untuk mengejar peluang itu. Proses

keusahawanan itu melibatkan semua fungsi dan tindakan yang berhubung kait dengan

peluang yang dilihat dalam membentuk organisasi untuk mengejar peluang itu.

Barjoya Bardai (2000), dalam Adnan et.al., (1992), mengatakan bahawa

usahawan ialah orang yang lebih berpandangan luas dalam sesuatu pemiagaan. Beliau

sentiasa meninjau dan mencari peluang-peluang pemiagaan. Usahawan mempunyai

keistimewaan yang membolehkannya mewujudkan peluang pelaburan dan mengenal

pasti projek-projek yang dianggap menguntungkan.

Kuratko dan Hogette (1996), usahawan adalah individu yang memikul

tanggungjawab untuk mengorganisasi, mengums dan bersedia mengambil risiko.

Raymond (1995), mengatakan usahawan sebagai individu yang membangunkan

kekayaan melalui proses tembah nilai yang dilakukan dengan cara menghidupkan idea,

mengembelingkan sumber-sumber dan membuatkan sesuatu itu teijadi.

Kamarudin Mamat (1990) dalam Adnan (1992), mengatakan bahawa usahawan

adalah merupakan agen perubahan, sumber inovasi dan kreativiti, perancang dan

seterusnya merupakan nadi kepada pembangunan ekonomi sesebuah negara.
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(Surah Al-Baqarah:275), yang bermaksud, ‘Dan Allah menghalalkan jual beli dan

mengharamkan riba’. Ini bermakna pemiagaan adalah salah satu cabang ibadah dan

aktiviti keusahawanan seperti beijual beli adalah keijaya yang dituntut oleh Islam seperti

dinyatakan dalam Al-Quran . Usahawan bersedia mengabdikan dirinya kepada Allah

melalui pemiagaan dalam usaha untuk memenuhi tuntutan fardu kifayah dengan

menyeiakan perkhidmatan kepada keseluruhan masyarakat.

2.2.2 Keusahawanan

Keusahawanan sebagai proses penciptaan sesebuah organisasi, kajian Gartner

(1989).

Menurut Kuratko dan Hodgetts (1996), Keusahawanan sebagai penciptaan

usahaniaga baru melalui empat dimensi utama yang melibatkan individu, organisasi,

persekitaran dan proses yang dibantu oleh rangkaian keijasama dalam kerajaan,

pendidikan dan institusi. Oleh itu segala aspek mikro dan makro pemikiran kemahiran

keusahawanan perlu diambil kira untuk mengenalpasti dan menawan peluang yang boleh

ditukar kepada idea-idea boleh pasar yang mampu bersaing untuk perlaksanaan ekonomi

hari ini.

Stevenson, Roberts & Grousbeck (1989) dalam Adnan (1992), telah memberi

delinisi yang lebih berani dengan menyatakan keusahawanan sebagai kesediaan individu
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kawalannya.

Schumpeter (1934), mengatakan keusahawanan merangkumi semua kegiatan atau

usaha yang membawa kepada satu bentuk pembaharuan. Beliau mengaitkan inovasi

dengan peristiwa-peristiva yang membawa kepada perubahan yang besar yang memberi

kesan yang signifikan kepada sesuatu industri.

Max Weber (1958) telah menghuraikan bahawa keusahawanan terdiri daripada

elemen keagamaan yang dijadikan landasan untuk mencapai kejayaan dalam aktiviti

ekonomi.

Homady (1992), dalam Adnan (1992), mengatakan keusahawanan ialah suatu

aktiviti mencari keuntungan melalui penciptaan organisasi dengan menggunakan

kepakaran inovasi. Keusahawanan sebagai satu langkah menjalankan pemiagaan untuk

mendapatkan keuntungan, menyediakan barang yang bermutu atau perkhidmatan yang

cemerlang kepada pengguna dan menyumbang terhadap pertumbuhan ekonomi dan

kemakmuran masyarakat dan negara.

Menurut Histrich dan Peter (1998), Keusahawanan sebagai proses menghasilkan

sesuatu yang baru dari segi nilai dengan memperuntukkan masa dan tumpuan serta

tenaga yang diperlukan, menanggung risiko kewangan, sosial dan memperolehi ganjaran

daripada usaha tersebut dalain bentuk kewangan dan kepuasan diri serta kebebasan.
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Dollinger (1995), mengatakan ‘Keusahawanan bukanlah satu fenomena baru.

Usahawan telah muncul di samping sejarah, tetapi keusahawanan pada masa lalu adalah

berbeza dari penciptaan usaha teroka baru.

Izrael Kirzner (1973), menghubungkan keusahawanan dengan ketidaktentuan.

Seorang usahawan itu adalah berperanan sebagai orang tengah atau ‘arbirage’, iaitu

segala peluang yang dilihatnya akan diambil kesempatan sepenuhnya.

Everett Hagen (1962) dalam Adnan (1992), mengatakan proses melahirkan

usahawan akan berlaku di kalangan kumpulan bawahan yang tidak berpuas hati di dalam

masyarakat. Usaha ini akam mengambilkira bentuk kegiatan-kegiatan-kegiatan ekonomi

dan penerokaan di dalam bidang pemiagaan yang baru. Teori keusahawanan ini dibawa

oleh beliau berdasarkan kajian kes sejarah di negara Jepun, Columbia, United Kingdom

dan Rusia.

Menurut Gibb & Richi (1990), model keusahawanan sebagai model pembangunan

Kandungannya, adalah peranan sosialisasi dalam memberi anjakan ke arahsosial.

melahirkan usahawan-usahawan baru. Konsep Gibb & Richi ini lebih berbentuk intraktif

iaitu interaksi atau tindakbalas di antara individu-individu yang belum bemiaga di alam

pemiagaan.
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Jeffrey A. Timmons (1985), mendefinisikan keusahawanan sebagai tindakan

kreatif manusia membangunkan sesuatu yang bemilai daripada suatu apapun

Keusahawanan lebih kepada memburu peluang tanpa menghiraukan sumber atau

kekurangan sumber yang dimiliki.

Menurut kamus dewan edisi 1994 cetakan ketiga, profil bermaksud ciri-ciri atau

gambaran berkenaan seseorang individu. Potil Keusahawanan bermaksud memiliki

ketrampilan keusahawanan. Penerapan protil keusahawanan adalah proses pembangunan

sikap dan personaliti usahawan agar cintakan kejayaan dan kecemerlangan dalam setiap

usaha yang dilakukan.

selaras dengan tuntutan moral, etika dan akhlak agar kesan daripada aktiviti yang

dilakukan akan mendatangkan kesejahteraan kepada diri sendiri dan masyarakat pada

masa kini atau yang akan datang.

melengkapkan dirinya dengan kualiti diri dan budaya hidup yang cemerlang. Antara

budaya hidup yang perlu dimiliki oleh seseorang yang ingin bergelar usahawan adalah

seperti di bawah;

Menurut Albert Shapero (1975) dalam Adnan (1992), usahawan ialah seorang

yang berinisiatif dan dapat mengorganisasi atau mengorganisasikan semula mekanisme
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2.2.3 Profil Keusahawanan

Melalui proses ini akan membolehkan usahawan bertindak



ekonomi untuk mewujudkan sumber dan situasi yang lebih praktikal serta sanggup

menghadapi risiko atau kegagalan.

seorang yang berinovasi dan berinisiatif.

Menurut Peter Drucker (1985), usahawan yang beijaya sentiasa memaksimumkan

peluang-peluang yang ada.

Jeffrey A. Timmons (1978) dalam Adnan (1992), seorang professor bidang

keusahawanan dan penulis buku ‘The Entrepreneurial Mind’, menyatakan keusahawanan

lebih kepada memburu peluang tanpa menghiraukan sumber atau kekurangan sumber

yang dimiliki.

Menurut McClelland (1961), seorang usahawan mengambil risiko untuk

mencapai kejayaan.

Menurut Welsh dan White (1981), dalam Aini Hayati et.al., (2003) usahawan

mempunyai ciri-ciri bertanggungjawab, berkeyakinan diri dan mempunyai dorongan

yang kuat, suka kepada cabaran serta pengambil risiko yang sederhana.

Menurut Dunkelberg dan Cooper (1990), usahawan yang beijaya berorientasikan

pertumbahan, berorientasikan kebebasan dan berorientasikan kemahiran.
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Ahmad Berek (1976) menjelaskan bahawa seseorang usahawan akan sentiasa

berasa tidak puas hati dengan kejayaannya. Dia akan sentiasa memperbaiki mutu

keijanya dari segi kuantiti dan kualiti untuk mengatasi kebolehan dan keupayaan orang

bersungguh-sungguh untuk mencapai standard yang ditetapkan sama ada oleh dirinya

sendiri atau orang lain.

Menurut Lamb dan kuehl (1997), bahawa seorang usahawan yang beijaya mesti

mempunyai tahap keghairahan atau minat yang tinggi terhadap penceburan atau

penerokaan keusahawanan, berorientasikan kesempumaan dan melihat sesuatu secara

menyeluruh dari pelbagai perspektif.

Menurut Homaday dan Abound (1971) dalam Aini Hayati et.al., (2003) usahawan

perlu kepada pencapaian dan autonomi, agresif, inovatif, kuasa, pengiktirafan atau tidak

suka bergantung kepada orang lain.

Menumt Raymond (1993), usahawan yang kreatif dan inovatif adalah individu

yang membangunkan kekayaan melalui proses tambah nilai yang dilakukan dengan cara

menghidupkan idea, mengemblengkan sumber-sumber dan membuatkan sesuatu itu

teijadi.
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Menurut Welsch dan Young (1982) dalam Aini Hayati et.al., (2003), usahawan

yang kreatif mempunyai lokus kawalan dalaman, keterbukaan kepada inovasi, harga diri

dan ‘Machavellianisme’.

Ciri ini diperkukuhkan oleh kajian Davids (1963), dalam Aini Hayati et.al.,

keperluan kepada kebebasan,(2003) bahawa bercita-cita tinggi,usahawan

bertanggungjawab dan berkeyakinan diri.

2.2.4 Pelajar-pelajar Bumiputera

Pelajar-pelajar bumiputera ialah terdiri daripada pelajar-pelajar anak negeri atau pribumi.

la merangkumi pelajar-pelajar dari kaum Melayu, suku kaum di Sarawak selain Cina dan

India, Suku kaum di Sabah selain Cina dan India dan juga suku kaum orang asli.

Penyelidik-penyelidik seperti Cortesso (1944), Raffles (1835), Wheeler (1928),

dan Swettenham (1946) melihat orang Melayu sebagai mempunyai banyak sikap negatif

seperti malas, mundur, suka pada hiburan berlaga ayam, tidak boleh dipercayai, putar

belit, selalu mengamuk dan cemburu.

Raffles (1835) mengatakan bahawa orang Melayu tidak ada semangat untuk

bekeija, terlalu malas sehingga jika dia mempunyai beras yang cukup, dia tidak akan

berusaha atau bekeija lagi.
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Wheeler (1928) menyatakan orang melayu memang merupakan bangsa yang

malas tetapi mereka mudah menyesuaikan diri dengan persekitaran dan perubahan.

Pendapat beliau, walaupun malas orang melayu akan bekeija keras untuk mendapatkan

atau mencapai sesuatu yang benar-benar menarik minatnya.

Swift (1965) menyatakan ada dua faktor yang menyekat perubahan dan kemajuan

di kalangan orang melayu iaitu, sikap suka menyerah kepada nasib dan rezeki

menyebabkan mereka enggan meneroka cara baru atau memandang ke hadapan.

Luar Bandar mengikut Kamus dewan edisi 1994 cetakan ketiga, bermaksud

‘daerah yang jauh dari bandar iaitu kampung atau desa’. Parkinson (1967) berpendapat

bahawa orang Melayu luar Bandar bersikap pasif, tidak mahu melakukan perubahan dan

selalu berserah kepada nasib.

Bandar pula bermaksud tempat atau pusat yang ramai penduduknya dan terdapat

banyak urusan dan pemiagaan dijalankan atau kota. Kamus dewan edisi 1994 cetakan

ketiga.
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2.2.6 Bandar

2.2.5 Luar Bandar



2.3 Rumusan.

Bab ini telah membicarakan sorotan-sorotan kajian yang lepas mengenai profil

keusahawanan bumiputera samada dari dalam negeri mahupun luar negeri. Pelbagai

pendapat dan dapatan yang pro dan kontra mengenai usahawan dan profil usahawan.

Justeru itu, ia memberi dorongan kepada penyelidik untuk terus membuat kajian.
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Bab3

METODOLOGI KAJIAN

3.1 Pengenalan

Bab ini menjelaskan metodologi kajian yang digunakan oleh penyelidik. Bab ini juga

akan menerangkan perkara-perkara penting kajian yang meliputi reka bentuk kajian,

sampel kajian, kaedah pengumpulan data, instrument kajian, cara menganalisis data dan

ujian kebolehpercayaan alat kajian dan prosedur kajian.

Reka Bentuk Kajian3.2

kajian yang berbentuk tinjauan persampelanTumpuan kajian ini adalah

bertujuan. Pengkaji menggunakan kaedah tinjauan dan berbentuk deskriftif. Objektif

kajian adalah untuk tentang meninjau profil keusahawan di kalangan pelajar-pelajar

bumiputera di sekolah menengah di bandar dan di luar bandar. Kajian ini juga, bertujuan

untuk mengkaji samaada profil keusahawanan di kalangan pelajar-pelajar bumiputera

berkait rapat atau mempunyai hubungan dengan latarbelakang keluarga atau persekitaran

tempat tinggal. Disamping itu, pengkaji juga ingin meninjau perbezaan antara jantina

dan juga aliran pelajar-pelajar dalam menentukan profil keusahawanan. Kajian menurut

Sidek Noah (2002) bertujuan memberi penerangan yang sistematik faktor dan ciri-ciri

sesuatu bidang atau populasi. Justeru itu, satu set soal selidik akan dibekalkan kepada
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responden-responden kajian bertujuan untuk mengumpul data. Para penyelidik mendapati

soal selidik sesuai untuk penyelidikan kerana ia tidak melibatkan kos yang tinggi,

mengurangkan kesilapan, luas serta identiti responden dapat dirahsiakan. Untuk kajian

ini, soal selidik yang digunakan terbahagi kepada tiga bahagian. Perinciannya adalah

seperti berikut:

Bahagian A

Bahagian ini mengandungi maklumat demograh yang mencakupi jantina , umur, etnik,

agama.

Bahagian B

Bahagian ini mengandungi item-item untuk mengukur pembolehubah-pembolehubah

yang signifikan yang berkaitan dengan persoalan kajian seperti latarbelakang keluarga

yang mempunyai hubungan dengan keusahawanan, persekitaran tempat tinggal, jurusan

akademik, kelab, persatuan dan lain-lain

Bahagian C

Bahagian ini mengandungi item-item yang mengukur profil keusahawanan pelajar yang

mencakupi soalan berkaitan 13 protil keusahawanan.
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3.3 Populasi Kajian

Populasi menentukan bidang masalah yang perlu dikaji. Populasi menurut Mohd. Majid

Konting (2000), merupakan cerapan ke atas sekumpulan individu atau objek. Individu

atau objek yang dicerap mestilah mempunyai sekurang-kurangnya satu ciri atau sifat

yang sama antara satu dengan lain. Ciri yang sama ini juga mestilah boleh dicerap dan

diukur. Populasi bagi kajian ini adalah di kalangan pelajar-pelajar bumiputera Sekolah

Menengah di Bandar dan di luar Bandar, di daerah Hilir Perak. Jumlah keseluruhan

sekolah menengah di daerah ini ialah 19 buah kesemuanya.

3.4 Sampel Kajian

Persampelan bermakna pengambilan sebahagian pecahan atau sepenuhnya sebagai

mewakili populasi itu. Berdasarkan penentuan saiz sampei oleh Vockel (1983) dalam

Mohd. Najib Ghafar (1997), saiz sampel yang diperlukan adalah antara 34% hingga 36%

daripada keseluruhan populasi. Penyelidik akan mengambil purata dari peratusan tersebut

kepada 35 % daripada populasi sebenar.

Penyelidik akan mengambil 8 buah sekolah iaitu 4 buah sekolah yang terletak di
i

Bandar dan 4 buah sekolah lagi yang terletak di luar Bandar sebagai sampel kajian.

Penyelidik akan mengedarkan 30 set soalan kepada setiap sekolah. Pemilihan sampel

kajian adalah secara rawak, dalam ratio antara gender lelaki dan perempuan iaitu 1:1, dari

jurusan Sains dan Prinsip Perakaunan. Penyelidik menggunakan persampelan
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‘convenience’ dan menggunakan pertimbangan sendiri dalam memilih responden. Hanya

responden yang difikirkan sesuai dipilih secara rawak untuk tujuan kajian.

3.5 Tempoh Kajian

Jangka masa yang telah diambil untuk menyiapkan kajian ini adalah tiga bulan. Jangka

masa ini mencakupi tempoh mendapatkan data, mengedar borang soal selidik,

menganalisis data, dan menyiapkan laporan dapatan kajian.

3.6 Kaedah Mengumpul Data

Data dikumpul dengan menggunakan dua teknik, iaitu data primer dan data sekunder.

3.6.1 Data Primer

Data Primer addalah data yang belum diproses. Data ini diperolehi hasil daripada soal

selidik yang diedarkan kepada responden.

Data skunder merupakan maklumat yang digunakan untuk mengukuhkan hujah hasil

dapatan kajian yang diperolehi. Data-data ini diperolehi daripada pembacaan buku,
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jumal, kertas pembentangan seminar, kertas penyelidikan dan juga bahan-bahan daripada

intemet.

3.7 Instrumen Kajian

Pemilihan alat ukur adalah penting dalam sesuatu penyelidikan. Alat ukur akan

menentukan keberkesanan matlamat penyelidikan yang dikehendaki. Untuk memajukan

penyelidikan ini, penyelidik menggunakan borang soal selidik untuk mengumpul data

daripada sampel yang telah ditetapkan. Borang soal selidik ini dibahagikan kepada 3

bahagian iaitu bahagian A: Soal selidik Maklumat Diri, bahagian B: Soal Selidik latar

belakang keluarga, persekitaran tempat tinggal dan persekitaran sekolah dan bahagian

C: Soal Selidik Profil keusahawanan dalam kalangan responden.

Bahagian A

Bahagian A adalah maklumat peribadi responden. Bahagian ini mengandungi item-item

bertujuan untuk mendapatkan maklumat demografi subjek atau responden.

Bahagian B

Bahagian B merupakan bahagian soal selidik yang mengukur latar belakang keluarga,

persekitaran tempat tinggal, dan persekitaran sekolah. Penyelidik telah menyediakan
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pelbagai soalan yang mengandungi pelbagai butir dan menyediakan jenis jawapan

pelbagai pilihan. Subjek atau responden bebas untuk memilih jawapan yang berkaitan.

Bahagian C

Bahagian C merupakan bahagian soal selidik yang mengukur profil keusahawanan di

kalangan responden. Soalan-soalan dalam bahagian ini berpandukan soalan soal selidik

yang dicipta oleh MEDEC atau Pusat Pembangunan Usahawan Malaysia , Universiti

Teknologi Mara. Berkaitan dengan profil keusahawanan di kalangan Siswazah.

Walaubagaimanapun penyelidik telah cuba mengubahsuai di bahagian-bahagian tertentu

agar ia bersesuaian dengan pelajar-pelajar di peringkat sekolah menengah. Semua soalan

dalam bahagian ini berbentuk soalan tertutup. Responden perlu memberi jawapan

berdasarkan Skala Pemeringkatan Summatif iaitu lima Skala Likert seperti yang

diperlihatkan di bawah:

3 4 521

Lebih Tepat Amat tepatTidak Kurang

sekaliTepat kurangberkaitan

bcgitu

Likert dalam ary, et al (1985) telah mencadangkan penggunaan satu set senarai kenyataan

berbentuk positif dan negatif berhubung dengan sikap individu terhadap sesuatu institusi,

isu atau aktiviti. Satu set gerakbalas terhadap nilai tersebut diberikan di dalam bentuk
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skala ordinal. Kaedah Likert dibuat berasaskan kepada andaian bahawa keseluruhan

markat gerakbalas terhadap butir-butir yang menggambarkan nilai tertentu yang dikaji

memberikan pengukuran yang berasas mengenai nilai tersebut.

3.8 Cara Penganalisisan Data

Data-data yang telah diperolehi daripada soal selidik yang dijawab oleh responden-

responden diproses dengan menggunakan pengaturcaraan ‘statistical Package For The

Social Sciencies’ (SPSS) 10.0 For Window.’ Disamping itu, teknik statistik inferensi

yang bersesuaian digunakan untuk menguji hipotesis yang telah terbina. Ujian-t

digunakan untuk menguji hipotesis dari segi pembolehubah jantina, latarbelakang

keluarga, lokasi sekolah, persekitaran tempat tinggal dan juga jurusan dengan profil

usahawan di kalangan pelajar-pelajar bumiputera. Aras signifikan yang ditetapkan ialah

0.05 (P < 0.05). Aras ini secara umumnya diterima dalam membuat keputusan statistik

oleh kebanyakan penyelidik.

Statistik deskriftif telah digunakan dalam kajian ini kerana data yang dihasilkan

dapat dianggap sebagai ringkasan daripada keseluruhan set data. la juga dapat

memberikan maklumat secara langsung dan mudah. (Walsh 1990). Ujian ini bertujuan

menjelaskan bilangan, umur dan faktor-faktor demograR yang lain berdasarkan

kekerapan dan peratusan.
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Statistik inferensi yang telah digunakan dalam kajian ini ialah ujian-t (T-test).

Kaedah-kaedah statistik ini akan menguji kesemua hipotesis kajian yang telah dibina.

3.9 Ujian Kebolehpercayaan Alat Kajian (Croanbach Alpha)

Ujian ini dilakukan bertujuan untuk mendapatkan kebolehpercayaan pra ujian dan

keseluruhan ujian. Menurut Black dan Champion (1976), kebolehpercayaan bagi sesuatu

alat ujian didefmisikan sebagai kebolehan satu-satu alat itu secara konsisten mengukur

fonomena yang hendak diukur. Allport (1973), kesahan ukuran didefmisikan sebagai

keupayaan sesuatu ukuran yang membolehkan untuk mengukur apa yang ingin diukur.

mengenalpasti item-item masalah yang perlu dikeluarkan daripada borang soal selidik

akan diperolehi.

Pereka alat kajian ini ialah Khor Shok Fen (1995) telah menggunakan prosedur

kebolehpercayaan merujuk kepada ketekalan markah yang akan diperolehi oleh

seseorang apabila diuji dengan ujian yang sama pada masa dan keadaaan yang berlainan.

Selain itu, ujian kebolehpercayaan juga boleh menentukan setakat mana item dalam soal

selidik berkaitan antara satu sama lain. Pra ujian akan dilakukan dengan mengedarkan

borang soal selidik kepada beberapa orang responden supaya kelemahan-kelemahan

dapat dikesan dan diperbetulkan. Kenneth D. Bailey dalam terjemahan Hashim Awang

(1984).
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3.9,1 Kajian Rintis

Kajian Rintis dalam kajian ini adalah bertujuan untuk menentukan kefahaman dan

kebolehpercayaan dalam soal selidik yang digunakan. Ketekalan dan kebolehpercayaan

soal selidik ini diuji dengan Cronbach Alpha. Menurut Sidek Mohd. Noah (1998),

‘Realibility Coefficient’ menunjukkan hubungan item-item sebagai satu set soalan.

Semakin hampir nilai alpha kepada satu, semakin tinggi kebolehpercayaan soal selidik

tersebut. Nilai alpha yang kurang dari 0.60 dianggap lemah, nilai 0.70 boleh diterima dan

nilai 0.80 dianggap baik. Menurut Majid Konting (2000) pula, nilai pekali alpha yang

melebihi 0.60 sering digunakan oleh para penyelidik.

Begitu juga dengan saiz sampel. Menurut Mohd. Majid Konting (2000) para

penyelidik seharusnya menggunakan saiz sampel melebihi 30 unit kerana andaian taburan

normal biasanya dipenuhi apabila saiz sampel melebihi 30 unit. Oleh itu responden

kajian mestilah melebihi 30 sampel bertujuan untuk membolehkan kajian mendapatkan

graf berbentuk normaL

Justeru itu, penyelidik telah memilih 30 orang responden lelaki dan 30 orang

Analisis keputusan kajian rintis ini diproses menggunakanresponden perempuan.

‘Realibility.’ Nilai pekali alpha yang diperoleh dalam kajian rintis ini ialah 0.914 iaitu

nilai yang boleh diterima oleh sesuatu kajian.
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3.10 Prosedur Kajian

Untuk memajukan kajian, penyelidik telah mendapatkan kebenaran daripada pihak

sendiri oleh penyelidik kepada responden. Tempoh menjawab soalan ditetapkan oleh

penyelidik. Soal selidik yang telah dijawab dikumpul oleh penyeiidik, diproses dan

dianalisis.
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Bab 4

Dapatan Dan Perbincangan

4.1 Pengenalan

Bab ini membentangkan dapatan daripada kajian yang telah dibuat terhadap 200 orang

responden untuk mengkaji profil keusahawanan dalam kalangan pelajar-pelajar

bumiputera di sekolah menengah di bandar dan luar bandar di daerah Hilir Perak yang

telah dijalankan oleh penyelidik. Data-data yang diperolehi daripada responden telah

diproses serta di analisis menggunakan ‘Statistical Package For Social Science (SPSS)

10. Rumusan daripada hasil yang diperolehi akan dilaporkan.

4.2 Demograti Responden

Penyelidik telah mengedarkan borang soal-selidik kepada responden untuk menguji

demograti responden. Soalan-soalan yang berkaitan demografi terdapat dalam dalam

bahagian A soalan soal selidik iaitu dalam item nombor 1 hingga nombor 7. Demografi

responden dijadikan pengukur kepada pembolehubah yang hendak diuji. Demografi

responden dalam kajian ini ialah jantina, umur pelajar, etnik, agama , cita-cita dan lokasi

sekolah.
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Jantina Responden (item nombor 1)

Berdasarkan analisa yang telah dibuat melalui ujian frekuensi untuk menguji demografi

200 orang responden yang telah dipilih secara rawak dalam kalangan pelajar bumiputera

di sekolah menengah bandar dan luar bandar di daerah Hilir Perak, dari segi jantina

pelajar, didapati frekuensi pelajar lelaki ialah 102 orang iaitu mewakili 51% keseluruhan

responden manakala frekuensi pelajar perempuan ialah 98 orang, mewakili 49% daripada

keseluruhan responden. Walaupun didapati nisbah pelajar lelaki dan perempuan tidak

samarata ia tidak menjejaskan kajian ini, kerana perbezaannya sangat kecil iaitu sebanyak

0.02% . Ini ditunjukkan dalam Jadual 4.2.1 dan carta 1

Jadual 4.2.1 Jantina Responden

Frekuensi PeratusanJantina

51 %Lelaki 102

49%98Perempuan

100 %200Jumlah (N)
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Carla 1 Jantina Responden

Jantina Responden

51%
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□ Perempuan



Lokasi Sekolah Rcsponden(item nombor 6)

Fokus utama kajian ini adalah untuk menentukan profil keusahawanan dalam kalangan

pelajar-pelajar bumiputera di sekolah menengah bandar dan luar bandar. Oleh itu

responden yang dipilih terdiri daripada pelajar bumiputera yang datang dari dua lokasi

daripada keseluruhan responden mewakili sekolah menengah di bandar manakala 102

orang responden atau 51 % daripada keseluruhan responden mewakili pelajar-pelajar

sekolah menengah di luar bandar. Jadual 4.2.2 menunjukkan frekuensi dan peratusan

lokasi sekolah, dan jadual 4.2.3 menunjukkan trekuensi dan peratusan lokasi sekolah

mengikut agihan jantina responden. Lihat jadual 4.2.2 dan carta 2

Jadual 4.2.2 Lokasi Sekolah

Frekuensi PeratusanLokasi

49%Bandar 98

102 51 %Luar Bandar

100%Jumlah (N) 200
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Carla 2 Lokasi Sekolah

Lokasi Sekolah

Bandar49%
51%
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Lokasi Sekolah Mengikut Jantina Responden

i

Merujuk jadual 4.2.3 didapati kesemua pelajar lelaki ialah 102 orang. 58 orang responden

lelaki tersebut adalah bersekolah di bandar manakala 44 orang lagi responden lelaki

bersekolah di luar bandar. Responden perempuan pula terdiri daripada 98 orang, yang

mana 40 orang daripadanya bersekolah di bandar dan 58 orang lagi bersekolah di luar

bandar. Ini ditunjukkan dalam jadual 4.2.3 dan carta 3 dan 4. Rujuk jadual 4.2.3 dan

carta 3 dan 4.

Jadual 4.2.3 Lokasi Sekolah Mengikut Agihan Jantina

JumlahSekolah

L.bandar(org)Bandar

1024458Lelaki

985840Perempuan

20010298Jumlah (N)
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Carta 3 Lokasi Sekolah Mengikut Agihan Jantina (Perempuan)

41%

59%^

Carta 4 Lokasi Sekolah Mengikut Agihan Jantina (Perempuan)

43%

57%
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□ Bandar
□ Luar bandan______.________ i

Lokasi Sekolah Mengikut Agihan 
Jantina (Lelaki)

□ Bandar

□ Luarbandar;



Umur (item nombor 4)

Jadual 4.2.4 Usia pelajar

FrekuensiJantina Peratusan %

0 0%12 - 13 tahun

5%14 - 15 tahun 10

89%16 - 17tahun 178

18-19 tahun 12 6%

200 100%Jumlah

Carta 5 Usia Pelajar

Usia Pelajar

0%5% □ 12-13 thni%^

□ 14-15 thn
□ 16-17 thn
□ 18-19 thn89%
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Jadual 4.2.4 menunjukkan umur responden yang dibahagikan kepada 4 kategori iaitu

kategori 12-13 tahun, 14-15 tahun, 16-17 tahun dan 18-19 tahun. Analisa mendapati

kategori umur 16—17 tahun mempunyai bilangan atau peratus yang paling tinggi iaitu

178 orang atau 89% diikuti kategori umur 18-19 tahun 12 orang atau 6 % dan kategori

umur 14-15 tahun seramai 10 orang atau 5 %. Ini menunjukkan hampir kesemua

responden kajian terdiri daripada pelajar tingkatan 4 dan 5. Jadual 4.2.4 dan carta 5.

Etnik/Agama Responden (item nombor 2 dan nombor 3)

Oleh kerana fokus kajian adalah untuk menguji pelajar-pelajar bumiputera, etnik

responden adalah Melayu yang beragama Islam iaitu seramai 194 orang, mewakili 97 %

daripada keseluruhan responden manakala 3% lagi adalah responden yang terdiri

daripada orang asli seramai 6 orang yang mana 2 orang (1%) adalah beragama Islam, 1

(0.5%) orang beragama Kristian dan 3 orang (1.5%) lagi berkepercayaan bebas.

Carta 6 Agama Responden

Agama Responden

1.5%-!

97%
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Cita-cita Responden(item nombor 5)

Jadual 4.2.5 Cita-cita pelajar

Jenis pekeijaan Frekuensi Peratusan %

Bekerja sendiri 29 14.5 %

Bekerja dgn kerajaan 110 55.0 %

28.0 %Bekerja dgn swasta 56

2.5%5Lain-lain

100%200Jumlah

Berdasarkan jadual 4.2.5, penyelidik mendapati kebanyakkan responden ingin bekeija

dengan kerajaan iaitu seramai 110 orang atau 55.5%. Responden yang memilih berkeija

dengan swasta seramai 56 orang mewakili 28 % daripada keseluruhan responden,

manakala yang memilih untuk bekeija sendiri ialah 29 orang atau 14.5 % dan yang

memilih lain-lain pekeijaan seramai 5 orang atau 2.5 %. Rujuk Jadual 4.2.5 dan carta 7.
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Carta 7 Cita-cita Pelajar

Cita-cita pelajar
□ Bekerja sendiri

2.5% 14.5%
28.0%

55.0%
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□ Bekerja dgn 
kerajaan

□ Bekerja dgn 
swasta

□ Lain-lain



4.3 Latarbelakang Keluarga Responden

Persoalan yang berkaitan dengan latarbelakang responden terdapat dalam item nombor 8,

nombor 9, nombor 10 dan nombor 11. Berikut adalah rumusan yang didapati daripada

analisa yang telah dibuat.

Pekerjaan utama dan pekerjaan sambilan keluarga (item nombor 10 dan 11)

Kebanyakkan keluarga responden tidak menjadikan pemiagaan sebagai pekeijaan

sepenuh masa. Mereka bekeija sebagai kakitangan kerajaan, petani, buruh, kakitangan

swasta dan sebagainya. Peratus keluarga yang tidak menjadikan pemiagaan sebagai

pekerjaan utama ialah sebanyak 87% dan hanya 23% sahaja yang menjalankan

pemiagaan. Ini memjuk kepada jadual 4.3.1 rumusan dari item nombor 10 dan nombor

11 soalan soal selidik. Lihatjadual 4.3.1 dan carta 8.

Jadual 4.3.1. Jenis pekerjaan utama keluarga

Jenis pekeijaan Frekuensi Peratusan %

Bemiaga 23 11.5 %

Bukan bemiaga 177 88.5 %

Jumlah 200 100.0%
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Carta 8 Jenis pekerjaan utama kehiarga

Jenis pekerjaan utama keluarga

11.5%

88.5%
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□ Bukan berniaga



Jadual 4.3.2 Pekerjaan sampingan keluarga

Jenis pekerjaan Frekuensi Peratusan %

22.5 %Bemiaga 45

77.5 %Bukan bemiaga 155

100.0%Jumlah 200

Carta 9 Jenis pekerjaan sampingan keluarga

22.5%

77.5%
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Jenis pekeijaan sampingan 
keluarga



Jadual 4.3.2 menggambarkan pekeijaan sampingan keluarga responden. Didapati 45

orang keluarga responden yang mewakili 22.5% menjadikan pemiagaan sebagai

pekerjaan sambilan, manakala 155 orang lagi atau 77.5% tidak menjadikan pemiagaan

sebagai pekeijaan sambilan. Rujuk jadual 4.3.2 dan carta 9.

Pendapatan keluarga(item nombor 12)

Jadual 4.3.3 Pendapatan Keluarga

Frekuensi Peratusan %Pendapatan (RM)

19.5%39< 400

23.0 %46400 - 600

17.0%34600 - 800

20.5 %41800 -1 000

12.5 %251 000-2 000

15 7.5 %>2 000

100%200Jumlah (min 3.06)
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Carla 10 Pendapatan keluarga

Pendapatan keluarga

□ < 400
8% 20% □ 400 - 60013%

■ 600 - 800
□ 800-1 00020% 22%
□ 1 000 - 2 00017%
□ > 2 000

Merujuk kepada jadual 4.3.3 pendapatan keluarga responden yang dikaji meliputi 19.5%

mempunyai pendapatan kurang daripada Rm400, 23 % mempunyai pendapatan di antara

RM400 hingga RM600, 17% mempunyai pendapatan di antara RM600 hingga RM800,

20.5% mempunyai pendapatan RM800 hingga RMl 000, 12.5% mempunyai pendapatan

RMl 000 hingga RM2 000 dan 7.5% mempunyai pendapatan melebihi RM2 000.

Analisa ini menunjukkan peratus pendapatan keluarga responden yang paling tinggi

adalah pendapatan dalam lingkungan Rm400 hingga Rm600 iaitu sebanyak 23 %

daripada peratus pendapatan keseluruhan. Lihat jadual 4.3.3 dan carta 10.
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4.4 Persekitaran Responden

Persekitaran responden merujuk kepada persekitaran tempat tinggal pelajar . Persoalan

berkaitan terdapat dalam item nombor 8, nombor 9, dan nombor 13 dalam soalan soal

selidik. Rumusan yang didapati adalah, rujukjadual 4.4.1 dan carta 11.

Tempat Tinggal Responden (item no 8)

Jadual 4.4.1 Tempat tinggal pelajar

Peratusan %FrekuensiLokasi

50%100Bandar

50%100Luar Bandar

100%200Jumlah (N)
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Carta 11 Tempat tinggal pelajar

Tempat tinggal pelajar

50%50%

Didapati nisbah dan peratusan tempat tinggal responden adalah seimbang diantara di

bandar dan di luar Bandar iaitu nisbah 1:1 dan setiap tempat tinggal mewakili 50 %.

80

□ Bandar
□ Luar bandar



Kelompok Masyarakat Tinggal (item nombor 9)

Jadual 4.4.2 Kelompok masyarakat tinggal

Jantina Frekuensi Peratusan %

Melayu 115 57.5 %

Cina 9 4.5 %

India 2 1%

Semua Kaum 74 37.0%

Jumlah 200 100%

Jadual 4.4.2 di atas menunjukkan kelompok masyarakat tempat tinggal responden.

Didapati kebanyakan responden iaitu seramai 115 orang tinggal di dalam kelompok

masyarakat melayu yang mewakili 57.5% daripada populasi sampel yang dipilih secara

rawak. Ini diikuti responden yang tinggal dalam kelompok masyarakat pelbagai kaum

seramai 74 orang yang mewakili 37.0 daripada populasi sampel, responden yang tinggal

dalam kelompok masyarakat cina seramai 9 orang mewakili 4.5% dan hanya 1 orang

Lihat rajah 4.4.2 danataupun 0.5% yang tinggal dalam kelompok masyarakat India.

carta 12.
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Carta 12 Kelompok masyarakat tempal tinggal

37%

57%1°^ 

5%
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□ Melayu
□ Cina
□ India
□ Semua kaum

Kelompok masyarakat tempat 
tinggal



Pekerjaan Utama Penduduk Tempat Tinggal (item nombor 13)

Jadual 4.4.3 Pekerjaan utama penduduk

Peratusan %FrekuensiJenis pekeijaan

21 %Bemiaga 42

79%Bukan bemiaga 158

100.0%200Jumlah

Berdasarkan rajah 4.4.3 di atas, pekeijaan penduduk yang tinggal di persekitaran tempat

Ini kerana analisatinggal responden adalah majoritinya adalah bukan bemiaga.

menunjukan hanya seramai 42 orang ataupun 21 % sahaja yang menjalankan pemiagaan

manakala yang bukan bemiaga adalah 158 orang yang mewakili 79 % daripada

keseluruhan responden yang dipilih. Rujuk jadual 4.4.3 dan carta 13.
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Cartal3 Pekerjaan utama penduduk tempat tinggal

21%
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tinggal



4.5 Jurusan/aliran Yang Diambil Di Sekolah

Data berkaitan jurusan dan aliran pelajar diperoleh daripada soalan soal selidik item

nombor 14, nombor 15, nombor 16 dan nombor 17. Rumusan yang diperolehi terdapat

dalam jadual 4.5.1 dan jadual 4.5.2.

Jurusan /aliran diambil di sekolah (item nombor 14)

Jadual 4.5.1 Jurusan pelajar

Frekuensi Peratusan %Jurusan diambil

101 50.5%Sains

Prinsip Perakaunan 49.5%99

Jumlah 100%200

Jadual 4.5.1 menunjukkan responden yang dipilih secara rawak terdiri daripada pelajar

dari jurusan sains dan prinsip perakaunan. Seramai 101 orang responden atau 50.5%

99 orang yang mewakili 49.5% dari Jurusandaripada jurusan sains, danadalah

Perakaunan. Rujukrajah 4.5.1 dan carta 14.
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Carta 14 Jurusanyang diambil pelajar

Jurusan yg diambil pelajar

□ Sains
50.5%

49.5%
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□ Prinsip 
Perakaunan



Mengapa Memilih Jurusan Ini (Item no.16)

Merujuk jadual 4.5.2 di bawah, didapati responden memilih sesuatu jurusan adalah diatas

Responden memilih sesuatu jurusan disebabkan minat sendirisebab-sebab tertentu.

seramai 81 orang iaitu sebanyak 40.5%, diikuti responden yang memilih jurusan mereka

atas galakkan guru seramai 50 orang atau 25.0%, responden yang memilih jurusan

mereka atas galakkan kawan dan sahabat seramai 36 orang atau 18.5% dan peratusan

yang paling rendah ialah responden yang memilih jurusan mereka atas galakkan keluarga.

Melalui rajah di bawah dapat disimpulkan bahawa minat sendiri adalah faktor utama

responden memilih jurusan akademik mereka. Rujukjadual 4.5.2 dan carta 15

Jadual 4.5.2 galakan untuk memilih bidang ini

Peratusan %Frekuensi

25.0%50Galakan guru

40.5%81Minat sendiri

16.5%33Keluarga

18.5%36Kawan dan sahabat

100.0%200Jumlah
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Cartal5 Galakan untuk memilih bidang ini

Galakan utk memilih bidang ini

18.5% 25%

16.5%
40.5%
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□ galakan guru
□ minat sendiri
□ Keluarga
□ Kawan



4.6 Persoalan Kajian

Dalam kajian ini penyelidik mengemukakan 5 persoalan penting untuk dikaji atau diuji

dalam menentukan profil keusahawanan dalam kalangan pelajar-pelajar bumiputera di

sekolah bandar dan di sekolah luar bandar di daerah Hilir Perak. Adakah terdapat

perbezaan dari segi jantina dalam profil keusahawanan di kalangan pelajar-pelajar,

sejauh manakah profil keusahawanan di kalangan pelajar-pelajar bumiputera di sekolah

bandar dan di luar bandar, sejauh manakah latar belakang keluarga pelajar menentukan

profil keusahawanan dalam kalangan mereka, sejauh manakah persekitaran tempat

tinggal pelajar menentukan profil keusahawanan dalam kalangan mereka, adakah terdapat

perbezaan di antara pelajar aliran sains dan pelajar yang mengambil prinsip perkaunan

dalam menentukan profil keusahawanan dalam kalangan mereka.

Penyelidik menggunakan data-data yang dikumpul melalui soalan-soalan soal

selidik yang terdapat di bahagian C yang mengandungi sebanyak 70 item yang digunakan

untuk menentukan profil keusahawanan atau ketrampilan diri pelajar yang akan diukur

menggunakan pembolehubah-pembolehubah yang telah dipilih.

Soalan-soalan soal selidik yang dicipta oleh MEDEC atau Pusat Pembangunan

Usahawan Malaysia yang telah diubahsuai oleh penyelidik digunakan dalam kajian ini

bagi tujuan menguji profil keusahawanan responden. la dikemukakan dalam bentuk

skala pemeringkatan summatif iaitu lima Skala Likert seperti;
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Tidak berkaitan1

2 Kurang Tepat

Lebih kurang begitu3

4 Tepat

5 Amat tepat sekali

Untuk menganalisa data-data yang telah dikumpul penyelidik mengkategorikan

70 item tersebut di dalam soal selidik bahagian C kepada 13 ketrampilan diri atau 13

profil keusahawanan iaitu;

Profil Keusahawanan Item

32, 46, 60, 741. Inisiatif

2. Melihat dan merebut peluang 33, 61, 75, 89

34, 48, 62, 903. Cekal

35, 49, 77, 914. Mencari maklumat

36, 50, 66, 925. Menitikberatkan mutu keija yang tinggi

6. Komitmen terhadap peijanjian keija 37, 57, 65, 79

7, Berorientasikan ke arah kecekapan 38, 66, 80, 94

8. Membuat perancangan yang sistematik 39, 53, 67, 95

40, 54, 82, 969. Penyelesaian masalah

41, 69, 83, 9710. Keyakinan diri

42, 56, 84, 9811. Ketegasan

12. Kemampuan menyakinkan orang lain 43, 57, 77, 85

44, 72, 86, 10013. Mampu menggunakan strategi pengaruh
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Kaedah menganalisis setiap ketrampilan di atas ialah dengan menggunakan purata

min item-item yang berkaitan dengan sesuatu ketrampilan. Apabila Min mencapai 3 dan

lebih menunjukkan responden memiliki proiil keusahawanan. Min yang kurang daripada

3 menunjukkan responden tidak memiliki profil keusahawanan. Bagi tujuan ini ujian ‘t‘

telah digunakan.

1 Inisiatif

Jadual 4.6.1

SignihkanS.Piawai TPembolehubah Min

0.35Jantina

0.23Lokasi

0.97

0.38Persekitaran

0.55Jurusan

Berdasarkan jadual di atas, min protil keusahawanan inisiatif yang dicapai oleh

responden mengikut jantina, responden lelaki mencapai min 3.19 berbanding responden

perempuan mencapai min 3.22. Responden yang bersekolah di bandar mencapai min

3.21, manakala responden yang bersekolah di luar bandar mencapai min 3.20.

91

Latarbelakang 
Keluarga

Lelaki_____
Perempuan

Bandar
Luar Bandar

Berniaga______
Bukan berniaga

Sains_____
Perakaunan

Berniaga______
Bukan berniaga

3.26
3.16

3.26
3.15

3.19
3.22

3.21
3.20

3.38
3.14

1.25
0.99

0.85
1.07

1.17
1.07

1.00
1.13

1.14
1.11

0.37
0.38

0.85
0.86

1.16
1.24

1.00
1.00

1.47
1.74



Responden yang mempunyai latarbelakang keluarga yang bemiaga, min adalah lebih

tinggi iaitu 3.38 berbanding responden yang keluarga mereka tidak bemiaga iaitu 3.14.

Responden yang tinggal di persekitaran penduduk yang bemiaga min yang dicapai ialah

3.26 berbanding 3.16 responden yang tinggal bukan di persekitaran penduduk yang

bemiaga. Mengikut jurusan, responden jumsan sains memperoleh min 3.26 dan

responden jumsan bukan sains memperoleh min 3.15. Pada keseluruhannya min adalah

melebihi 3. Ini menunjukkan responden memiliki profil keusahawanan inisiatif walaupun

pada tahap sederhana. Rujuk jadual 4.6.1.

Daripada jadual 4.6.1 di atas juga didapati terdapat perbezaan min bagi setiap

pembolehubah. Walaubagaimanapun perbezaannya tidaklah ketara dan perbezaan yang

ditunjukkan tidak signifikan kerana nilai kesignilikannya adalah melebihi pada aras

keertian 0.05 bagi semua pembolehubah iaitu jantina, lokasi sekolah, latarbelakang

keluarga, persekitaran tempat tinggal dan jumsan, masing-masing mempunyai nilai

signifikan 0.35, 0.23, 0.97, 0.38 dan 0.55.
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2 Melihat dan merebut peluang

Jadual 4.6.2

S.Piawai T SignifikanPembolehubah Min

Jantina 0.704

0.039Lokasi

0.442

0.172Persekitaran

0.367Jurusan

Min profil keusahawanan suka melihat dan merebut peluang yang dicapai oleh

responden mengikut jantina, responden lelaki mencapai min 3.36 manakala responden

perempuan mencapai min 3.22. Ini menunjukkan min responden perempuan lebih tinggi

dibandingkan dengan min responden lelaki. Responden yang bersekolah di bandar

mencapai min 3.31 manakala responden yang bersekolah di luar bandar mencapai min

3.35. Min responden yang mempunyai latarbelakang keluarga yang bemiaga 4.57

berbanding responden yang keluarga mereka tidak bemiaga iaitu hanya 3.37. Mengikut

jurusan pula min responden yang mengikuti jumsan sains ialah 3.44 dan min responden

yang bukan dari jurusan sains ialah 3.35. Pada keselunihannya min adalah melebihi 3.
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4.57
3.37

3.31
3.35

3.45
3.42

0.976
1.051

0.834
1.062

1.161
1.034

1.146
1.062

1.127
1.076

0.723
1.215

1.210
1.215

0.559
0.559

1.170
1.170

1.111
1.219

3.44
3.35

3.36
3.44



Ini menunjukkan responden memiliki profil keusahawanan suka melihat dan merebut

peluang, walaupun pada tahap sederhana. L\haX Jadual 4.6.2.

Nilai kesignifikan bagi pembolehubah ketrampilan ini ialah melebihi 0.05 kecuali

lokasi sekolah yang menunjukkan terdapat perbezaan antara pelajar-pelajar bumiputera

yang bersekolah di bandar dan luar bandar iaitu 0.39. Pembolehubah-pembolehubah yang

lain seperti jantina, latarbelakang keluarga, persekitaran tempat tinggal dan jurusan yang

kesignihkannya melebihi pada aras keertian 0.05 iaitu masing-masing mempunyai nilai

signifikan 0.7,0.44, 0.17 dan 0.36. Rujuk jadual 4.6.2

3 Cekal

Jadual 4.6.3

Pembolehubah S.Piawai SignitikanMin T

0.267Jantina

0.055Lokasi

0.081

0.39Persekitaran

0.78Jurusan
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Sains_____
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Bandar
Luar Bandar

Berniaga_____
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3.46
3.33

3.25
3.48

3.40
3.32

3.42
3.39

1.186
0.998

0.872
1.08

0.942
1.085

1.174
1.013

1.10
1.10

0.267
0.325

1.071
1.18

1.06
1.06

3.44
3.28

1.466
1.47

1.419
1.417

diambil responden masing-masing menunjukan tidak ada perbezaan kerana aras



erdasarkan jadual di atas min profil keusahawanan cekal yang dicapai oleh responden

>elaki ialah 3.25 dan responden perempuan mencapai min 3.48. Responden yang

bersekolah di bandar mencapai min 3.40 manakala responden yang bersekolah di luar

bandar mencapai min 3.32. Min responden yang mempunyai latarbelakang keluarga yang

bemiaga 3.42 manakala keluarga mereka tidak bemiaga ialah 3.39. Min responden yang

mengikuti jurusan sains ialah 3.57 berbanding min responden yang bukan dari jurusan

sains 3.27. Pada keseluruhannya min adalah melebihi 3. Ini menunjukkan responden

memiliki profil keusahawanan cekal pada tahap yang sederhana. Lihat jadual 4.6.3.

Daripada jadual 4.6.3 di atas juga didapati nilai signifikan kesemua

pembolehubah adalah melebihi aras keertian 0.05. Pembolehubah jantina, lokasi,

latarbelakang keluarga, persekitaran dan jurusan yang diambil responden menunjukkan

masing-masing menunjukkan nilai signitikan 0.267, 0.055, 0.081, 0.39 dan 0.78. Ini

bermakna tidak terdapat perbezaan di antara pembolehubah-pembolehubah dengan profil

keusahawanan ini.

95



Mencari maklumat

Jadual 4.6.4

Pembolehubah Min S.Piawai T Signitikan

0.27Jantina

Lokasi 0.23

0.30

0.39Persekitaran

0.77Jurusan

Min protil keusahawanan suka mencari maklumat mengikut jantina, min responden lelaki

ialah 3.25 berbanding responden perempuan yang mencapai min 3.48. Responden yang

bersekolah di bandar mencapai min 3.73 dan responden yang bersekolah di luar bandar

mencapai min 3.49. Min responden yang mempunyai latarbelakang keluarga yang

bemiaga pula ialah 3.74 manakala keluarga mereka tidak bemiaga ialah 3.33. Min

mengikut jurusan pula, responden dalam jurusan sains memperlihatkan min yang lebih

iaitu hanya 3.28.tinggi iaitu 3.44 berbanding min responden jurusan perakaunan

Keseluruhan min melebihi 3. Ini bermakna responden memiliki profil keusahawanan

suka mencari maklumat pada tahap yang sederhana. Lihat jadual 4.6.4.
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3.73
3.49

3.74
3.62

3.47
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3.28
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1.15
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0.97
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Daripada jadual 4.6.4 di atas juga didapati terdapat perbezaan min bagi setiap

jembolehubah. Walaubagaimanapun perbezaannya tidaklah ketara dan perbezaan yang

keertian 0.05 bagi semua pembolehubah iaitu jantina, lokasi sekolah, latarbelakang

keluarga, persekitaran tempat tinggal dan jurusan, masing-masing mempunyai nilai

signitikan 0.27, 0.23, 0.30, 0.39 dan 0.77. Ini menunjukkan tidak terdapat perbezaan di

antara pembolehubah-pembolehubah dengan profil keusahawanan responden.

5 Menitikberatkan mutu kerja yang tinggi

Jadual 4.6.5

Min S.Piawai T SignitikanPembolehubah

Jantina 0.32

0.44Lokasi

0.42

0.18Persekitaran

0.47Jurusan

97

Latarbelakang 
Keluarga

Sains_____
Perakaunan

Lelaki 
Perempuan

Bandar
Luar Bandar

Berniaga______
Bukan berniaga

Berniaga______
Bukan berniaga

3.41
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ditunjukkan tidak signitikan kerana nilai kesignitikannya adalah melebihi pada aras



Jadual di atas menunjukkan min profil keusahawanan suka menitikberatkan mutu keija

yang tinggi yang dicapai oleh responden. Responden lelaki mencapai min 3.44 dan

responden perempuan mencapai min 3.8. Responden yang bersekolah di bandar

mencapai min 3.67 manakala responden yang bersekolah di luar bandar mencapai min

3.55. Min responden yang mempunyai latarbelakang keluarga yang bemiaga 3.61 dan

responden yang keluarga mereka tidak bemiaga iaitu hanya 3.41. Responden jurusan

sains menunjukkan min 3.81 berbanding bukan jurusan sains 3.32. Walaubagaimanapun

min adalah melebihi 3. Ini menunjukkan responden memiliki profil keusahawanan suka

menitikberatkan mutu keija yang tinggi, dan masih lagi pada tahap sederhana. Rujuk

jadual 4.6.5.

Daripada jadual Profil Keusahawanan menitikberatkan mutu keija yang tinggi

dalam jadual 4.6.5 di atas, didapati tidak terdapat perbezaan di antara jantina pelajar

dalam menentukan profil keusahawanan responden, tidak terdapat perbezaan di antara

lokasi bandar dan luar bandar dalam menentukan profil keusahawanan dalam kalangan

responden. Begitu juga tidak terdapat perbezaan di antara latar belakang keluarga

responden, persekitaran tempat tinggal pelajar serta jurusan yang diambil dalam

menentukan profil keusahawanan responden. Ini disokong oleh nilai kesignifikan setiap

pembolehubah yang menunjukkan nilai melebihi aras keertian 0.05., iaitu masing-masing

mempunyai nilai 0.32, 0.44, 0.42, 0.18 dan 0.47.
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6 Komitmen terhadap perjanjian kerja

Jadual 4.6.6

Pembolehubah Min S.Piawai T Signifikan

Jantina 0.09

Lokasi 0.71

0.45

Persekitaran 0.27

Jurusan 0.54

Merujuk kepada jadual di atas min protil keusahawanan komitmen terhadap perjanjian

kerja yang dicapai oleh responden lelaki ialah 3.70 dan responden perempuan mencapai

min 3.62. Ini menunjukkan responden lelaki lebih komited terhadap keija mereka.

Responden yang bersekolah di bandar mencapai min 3.59 manakala responden yang

bersekolah di luar bandar mencapai min 3.73. Min responden yang mempunyai

latarbelakang keluarga yang bemiaga 3.58 dan responden yang keluarga mereka tidak

bemiaga hanya 3.62. Begitu juga responden yang tinggal di persekitaran penduduknya

bemiaga ialah min mencapai 3.73 dan responden yang tinggal di persekitaran penduduk
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yang tidak bemiaga min mencapai 3.59. Jurusan pula responden jurusan sains min



adalah 3.64 berbanding responden bukan jurusan sains iaitu 3.60. Walaubagaimanapun

min adalah melebihi 3. Ini menunjukkan responden memiliki profil keusahawanan suka

memberi komitmen yang tinggi terhadap peijanjian keija. Rujuk jadual 4.6.6.

Daripada jadual Profil Keusahawanan komitmen terhadap perjanjian keija dalam

jadual 4.6.6 di atas juga, didapati tidak terdapat perbezaan di antara jantina pelajar dalam

menentukan profil keusahawanan responden, tidak terdapat perbezaan di antara lokasi

bandar dan luar bandar dalam menentukan profil keusahawanan dalam kalangan

responden. Begitu juga tidak terdapat perbezaan di antara latar belakang keluarga

responden, persekitaran tempat tinggal pelajar serta jurusan yang diambil dalam

menentukan profil keusahawanan responden. Ini disokong oleh nilai kesignifikanan

setiap pembolehubah yang menunjukkan nilai melebihi aras keertian 0.05, iaitu masing-

masing mempunyai nilai 0.09, 0.71, 0.45, 0.27 dan 0.54.
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7 Berorientasikan ke arah kecekapan

Jadual 4.6.7

S.Piawai T SignitikanMinPembolehubah

0.42Jantina

0.37Lokasi

0.36

0.33Persekitaran

0.59Jurusan

Merujuk jadual di atas min profil keusahawanan berorientasikan ke arah kecekapan

responden lelaki mencapai min 3.55 dan responden perempuan mencapai min 3.61.

Responden yang bersekolah di bandar mencapai min 3.71 manakala responden yang

bersekolah di luar bandar mencapai min 3.45. Min responden yang mempunyai

latarbelakang keluarga yang bemiaga 3.72 dan responden yang keluarga mereka tidak

bemiaga iaitu hanya 3.65. Responden jumsan sains menunjukkan min 3.62 dan jurusan

sains 3.54. Walaubagaimanapun min adalah melebihi 3. Ini menunjukkanbukan

responden memiliki profd keusahawanan berorientasikan kecekapan, dan pada tahap

sederhana. Rdp&Jadual 4.6.7.
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Daripada jadual 4.6.7 di atas juga didapati terdapat perbezaan min bagi setiap

pembolehubah. Walaubagaimanapun perbezaannya tidaklah ketara dan perbezaan yang

keluarga, persekitaran tempat tinggal dan jurusan, masing-masing mempunyai nilai

signifikan 0.42, 0.37, 0.36, 0.33 dan 0.59. Ini menunjukkan tidak terdapat perbezaan di

antara pembolehubah-pembolehubah dalam kajian dengan profil keusahawanan

responden.

8 Membuat perancangan yang sistematik

Jadual 4.6.8

Pembolehubah Min S.Piawai T Signihkan

Jantina 0.44

Lokasi 0.23

0.29

Persekitaran 0.46

Jurusan 0.25

Jadual protil keusahawanan membuat perancangan yang sistematik menunjukkan min

pembolehubah-pembolehubah . Pembolehubah jantina yang terdiri daripada responden
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ditunjukkan tidak signitlkan kerana nilai kesignitikannya adalah melebihi pada aras

keertian 0.05 bagi semua pembolehubah iaitu jantina, lokasi sekolah, latarbelakang



luar bandar. Begitu juga responden yang latarbelakang keluarga mereka bemiaga min

yang diperoleh ialah sebanyak 3.64 manakala yang bukan bemiaga memperoleh min

3.57. Merujuk kepada persekitaran tempat tinggal responden pula, yang tinggal di

persekitaran ramai penduduk yang bemiaga min adalah 3.70 berbanding responden yang

tinggal bukan di tempat ramai penduduk yang bemiaga iaitu hanya memperoleh 3.52.

min bagi responden yang mengikuti jurusan sains pula minnya adalah 3.67 dan min

responden yang mengikuti bukan jumsan sains memperoleh min 3.61. Kesimpulan yang

boleh dibuat ialah min masih lagi melebihi 3. Oleh itu responden memiliki protil

membuat perancangan yang sistematik dan masih pada tahap sederhana. Lihat jadual

4.6.8.

Nilai kesignifikan bagi pembolehubah-pembolehubah ketrampilan ini ialah

melebihi 0.05. Ini menunjukkan tidak terdapat perbezaan yang signitikan dalam

perbezaan jantina, lokasi sekolah, latarbelakang keluarga, persekitaran tempat tinggal

dan jurusan yang diambil responden dalam menentukan profil keusahawanan membuat

perancangan yang sistematik. Ini dapat dibuktikan melalui jadual 4.6.8, yang mana

masing-masing mempunyai nilai signifikan 0.44, 0.23, 0.29, 0.46 dan 0.25.
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9 Penyelesaian masalah

Jadual 4.6.9

Pembolehubah S.PiawaiMin T Signitikan

Jantina 0.21

Lokasi 0.24

0.34

Persekitaran 0.31

Jurusan 0.26

Merujuk kepada jadual 4.6.9 di atas, profil keusahawanan penyelesaian masalah

menunjukkan min responden lelaki 3.26 manakala min responden perempuan ialah 3.41.

Responden yang bersekolah di Bandar memperoleh min 3.45 dan responden yang

bersekolah di luar Bandar memperoleh min 3.22. Responden yang latarbelakang

keluarga mereka bemiaga min yang diperoleh ialah sebanyak 3.36 manakala yang bukan

bemiaga memperoleh min 3.31. Persekitaran tempat tinggal responden pula, yang tinggal

di persekitaran ramai penduduk yang bemiaga min adalah 3.35 berbanding responden

yang tinggal bukan di tempat ramai penduduk yang bemiaga iaitu hanya memperoleh

3.32. Responden yang mengikuti jurusan sains pula minnya adalah 3.43 dan min
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responden yang bukan jurusan sains ialah 3.23. Kesimpulannya, berpandukan kepada

min yang diperolehi responden kajian memiliki profil keusahawanan penyelesaian

masalah. Rujuk jadual 4.6.9.

Daripada jadual Profil Keusahawanan penyelesaian masaalah dalam jadual 4.6.9

di atas juga, didapati tidak terdapat perbezaan di antara jantina pelajar dalam menentukan

profil keusahawanan responden, tidak terdapat perbezaan di antara lokasi bandar dan luar

bandar dalam menentukan profil keusahawanan dalam kalangan responden. Begitu juga

tidak terdapat perbezaan di antara latar belakang keluarga responden, persekitaran tempat

tinggal pelajar serta jurusan yang diambil dalam menentukan profil keusahawanan

responden. Ini nilai kesignifikanan setiap pembolehubah yang menunjukkan nilai

melebihi aras keertian 0.05., iaitu masing-masing mempunyai nilai 0.21, 0.24, 0.34, 0.31

dan 0.26.

105



10 Keyakinan diri

Jadual 4.6.10

Pembolehubah Min S.Piawai T Signifikan

Jantina 0.34

Lokasi 0.81

0.25

Persekitaran 0.49

Jurusan 0.31

Merujuk kepada jadual di atas, profil keusahawanan keyakinan diri menunjukkan min

responden lelaki 3.31 manakala min responden perempuan ialah 3.23. Responden yang

bersekolah di Bandar memperoleh min 3.45 dan responden yang bersekolah di luar

Bandar memperoleh min 3.22. Responden yang latarbelakang keluarga mereka bemiaga

min yang diperoleh ialah sebanyak 3.28 manakala yang bukan bemiaga memperoleh min

3.35. Persekitaran tempat tinggal responden pula, yang tinggal di persekitaran ramai

penduduk yang bemiaga min adalah 3.30 berbanding responden yang tinggal bukan di

tempat ramai penduduk yang bemiaga iaitu hanya memperoleh 3.25. Responden yang

mengikuti jumsan sains pula minnya adalah 3.32 dan min responden yang bukan jurusan
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sains ialah 3.22. Kesimpulannya, min didapati melebihi 3. Ini bermakna responden kajian

memiliki profil keusahawanan keyakinan diri yang sederhana. Lihat jadual 4.6.10.

Daripada jadual Profil Keusahawanan keyakinan diri pula dalam jadual 4.6.10 di

atas„ juga didapati tidak terdapat perbezaan di antara jantina pelajar dalam menentukan

profil keusahawanan responden, tidak terdapat perbezaan di antara lokasi bandar dan luar

bandar dalam menentukan profil keusahawanan dalam kalangan responden. Begitu juga

tidak terdapat perbezaan di antara latar belakang keluarga responden, persekitaran tempat

tinggal pelajar serta jurusan yang diambil dalam menentukan profil keusahawanan

responden. Ini disokong oleh nilai kesignifikanan setiap pembolehubah yang

menunjukkan nilai melebihi aras keertian 0.05., iaitu masing-masing mempunyai nilai

0.34,0.81,0.25, 0.49 dan 0.31.
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11 Ketegasan

Jadual 4.6.11

Pembolehubah Min S.Piawai T Signitikan

Jantina 0.072

Lokasi 0.449

0.348

Persekitaran 0.062

Jurusan 0.567

Berdasarkan jadual di atas, protil keusahawanan tegas yang dicapai oleh responden

mengikut jantina, responden lelaki mencapai min 3.19 berbanding responden perempuan

mencapai min 3.26. Responden yang bersekolah di bandar mencapai min 3.25 manakala

responden yang bersekolah di luar bandar mencapai min 3.19. Responden yang

mempunyai latarbelakang keluarga yang bemiaga, min adalah 3.23 berbanding responden

yang keluarga mereka tidak bemiaga iaitu 3.28. Responden yang tinggak di persekitaran

penduduk yang bemiaga memperoleh min 3.19 dan yang tidak bemiaga 3.26. Mengikut

jurusan, responden jurusan sains memperoleh min 3.29 dan responden jurusan bukan

sains memperoleh min 3.15. Pada keseluruhannya min adalah melebihi 3. Ini
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menunjukkan responden memiliki profil keusahawanan ketegasan walaupun pada tahap

sederhana. lk\i]\ikjadual 4.6.11.

Merujuk jadual 4.6.11 di atas, didapati tidak terdapat perbezaan di antara jantina

pelajar dalam menentukan profil keusahawanan ketegasan responden, Begitu juga tidak

terdapat perbezaan di antara lokasi bandar dan luar bandar dalam menentukan profil

keusahawanan dalam kalangan mereka, tidak terdapat perbezaan di antara latar belakang

keluarga responden, persekitaran tempat tinggal pelajar serta jurusan yang diambil dalam

menentukan profil keusahawanan responden. Nilai signiGkan setiap pembolehubah yang

menunjukkan nilai melebihi aras keertian 0.05., iaitu masing-masing mempunyai nilai

0.07, 0.45, 0.35, 0.06 dan 0.57.

12 Kemampuan meyakinkan orang lain

Jadual 4.6.12

S.Piawai T SignifikanMinPembolehubah

0.25Jantina

0.41Lokasi

0.38

0.55Persekitaran

0.60Jurusan
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Jadual profil keusahawanan mampu meyakinkan orang lain menunjukkan min

pemboleubah jantina, responden lelaki dan perempuan masing-masing memperoleh min

sebanyak 2.86 dan 2.96. Responden yang tinggal di bandar memperoleh min 2.93

berbanding 2.93 yang tinggal di luar bandar. Begitu juga responden yang latarbelakang

keluarga mereka bemiaga min yang diperoleh ialah sebanyak 2.87 manakala yang bukan

bemiaga memperoleh min 3.00. Merujuk kepada persekitaran tempat tinggal responden

pula, yang tinggal di persekitaran ramai penduduk yang bemiaga min adalah 2.85

berbanding responden yang tinggal bukan di tempat ramai penduduk yang bemiaga iaitu

hanya memperoleh 3.00. min bagi responden yang mengikuti jurusan sains pula minnya

adalah 3.20 dan min responden yang mengikuti bukan jurusan sains memperoleh min

2.65. Kesimpulan boleh dibuat masih lagi melebihi 3.yang

Walaubagaimanapun memjuk kepada jadual, secara keseluruhannya responden masih

tidak mampu untuk menyakinkan orang lain. Lihat jadual 4.6.12

Dari segi kesignifikannya pula kesemua pembolehubah tidak menunjukkan

sebarang perbezaan dalam menentukan profil keusahawanan. Hasil analisis yang telah

dibuat nilai signifikan setiap pembolehubah adalah melebihi aras keertian 0.05. laitu bagi

pembolehubah jantina nilai signiiikannya ialah 0.25, pembolehubah lokasi sekolah 0.41,

pembolehubah latarbelakang keluarga 0.38, pembolehubah persekitaran tempat tinggal

responden 0.55 dan pembolehubah jurusan responden ialah 0.6.
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13 Mampu menggunakan strategi pengaruh

Jadual 4.6.13

Pembolehubah Min S.Piawai T Signitikan

Jantina 0.15

Lokasi 0.53

0.26

Persekitaran 0.62

Jurusan 0.28

Merujuk kepada jadual di atas, profil keusahawanan mampu menggunakan strategi

pengaruh menunjukkan min responden lelaki 3.27 manakala min responden perempuan

ialah 3.24. Responden yang bersekolah di Bandar memperoleh min 3.29 dan responden

yang bersekolah di luar Bandar memperoleh min 3.22. Responden yang latarbelakang

keluarga mereka bemiaga min yang diperoleh ialah sebanyak 3.23 manakala yang bukan

bemiaga memperoleh min 3.34. Persekitaran tempat tinggal responden pula, yang tinggal

di persekitaran ramai penduduk yang bemiaga min adalah 3.25 berbanding responden

yang tinggal bukan di tempat ramai penduduk yang bemiaga iaitu hanya memperoleh

3.29. Responden yang mengikuti jurusan sains pula minnya adalah 3.27 dan min
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responden yang bukan jurusan sains ialah 3.24. Kesimpulannya, berpandukan kepada

min yang diperolehi responden kajian memiliki profil keusahawanan menggunakan

strategi pengaruh. Rujuk jadual 4.6.13.

Dari segi kesignifikannya juga kesemua pembolehubah tidak menunjukkan

sebarang perbezaan dalam menentukan profil keusahawanan. Hasil analisis yang telah

dibuat nilai signifikan setiap pembolehubah adalah melebihi aras keertian 0.05. laitu bagi

pembolehubah jantina nilai signifikannya ialah 0.15, pembolehubah lokasi sekolah 0.53,

pembolehubah latarbelakang keluarga 0.26, pembolehubah persekitaran tempat tinggal

responden 0.62 dan pembolehubah jurusan responden ialah 0.28.

4.7 Rumusan

Dalam bab ini, menyenaraikan keputusan-keputusan kajian yang telah diperoleh yang

dipersembahkan dalam bentuk jadual dan huraian. Hasil dapatan kajian secara

keseluruhannyanya membuktikan kesemua hipotesis yang telah dibuat tidak dapat

ditolak. Ini bermakna kajian ini telah menentukan tidak terdapat perbezaan dari segi

jantina responden dalam menentukan protil keusahawanan pelajar-pelajar sekolah

menengah di daerah Hilir Perak samaada di sekolah bandar mahupun luar bandar.

Begitu juga lokasi sekolah juga tidak terdapat perbezaan sama ada responden bersekolah

di bandar mahupun luar bandar dalam menentukan profil keusahawanan pelajar-pelajar

bumiputera sekolah menengah di daerah Hilir Perak. Perbezaan latar belakang keluarga
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pelajar juga, didapati tidak ada hubungan langsung dalam menentukan profil

keusahawanan dalam kalangan mereka. Oleh itu Hipotesis ke 3 tidak dapat ditolak.

Selain itu juga, tidak terdapat perbezaan persekitaran tempat tinggal pelajar dalam

menentukan protil keusahawanan. Akhir sekali jurusan pelajar juga tidak menunjukkan

perbezaan dalam menentukan protll keusahawanan dalam kalangan pelajar-pelajar

bumiputera di sekolah menengah di bandar dan di luar bandar dalam menentukan profil

keusahawanan. Kesimpulannya kelima-lima hipotesis yang telah dibuat tidak beijaya

untuk ditolak.

Keputusan yang diperolehi adalah bertentangan dengan kajian Zaidatul Akmaliah

et.al. (1998) dalam kajian Norhatta (2003) yang mana terdapat perbezaan yang signitikan

antara sikap pelajar lelaki dan pelajar perempuan terhadap keusahawanan. Manakala ia

selaras dengan kajian Mokhtar (1995) dalam kajian Norhatta (2003), yang menunjukkan

tidak terdapat perbezaan yang signitikan antara pelajar lelaki dan perempuan dengan

sikap keusahawanan. Kajian Norhatta (2003) pula menunjukkan tiada perbezaan yang

signitikan antara pelajar yang keluarganya mempunyai latarbelakang usahawan dengan

yang tidak mempunyai latarbelakang usahawan. la selaras dengan kajian ini.
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Bab 5

KESIMPULAN DAN CADANGAN

5.1 Pengenalan

Dalam bab ini membincangkan kesimpulan yang dibuat oleh penyelidik secara

menyeluruh tentang penemuan kajian yang telah dilakukan ke atas 200 orang responden

iaitu pelajar-pelajar bumiputera di sekolah menengah bandar dan luar bandar di daerah

Hilir Perak dan cadangan kajian pada masa akan datang.

5.2 Kesimpulan Kajian

Dapatan-dapatan mengenai penemuan ini, didapati pelajar-pelajar bumiputera di

sekolah bandar dan luar bandar di daerah Hilir Perak memiliki profil keusahawanan.

Pemyataan ini dibuat berdasarkan purata min yang diperolehi bagi setiap ketrampilan

melebihi 3. Penemuan ini juga telah tidak beijaya menolak ke lima-lima hipotesis yang

telah dibuat oleh pengkaji kerana nilai signifikan yang diperolehi dari ujian t menunjukan

nilai melebihi aras keertian 0.05. Hipotesis yang telah dibuat ialah Ho 1, tidak terdapat

hubungan antara perbezaan jantina pelajar dengan profil keusahawanan. Ho 2, tidak

terdapat hubungan antara lokasi sekolah samada dibandar ataupun di luar Bandar dengan

Ho 3, tidak terdapat hubimgan antara latarbelakang keluargaprofil keusahawanan.

pelajar dalam menentukan profil keusahawanan. Ho 4, tidak terdapat hubungan antara
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persekitaran tempat tinggal pelajar dalam menentukan profil keusahawanan dan Ho 5,

tidak terdapat hubungan antara jurusan yang diambil pelajar dalam menentukan profil

keusahawanan.

Ini bermakna dalam kajian ini kelima-lima hipotesis adalah diterima berdasarkan

kepada keputusan analisis yang telah dibuat, dengan menggunakan ‘Statistical Package

For Social Science 10’ melalui ujian ‘t-test‘ terhadap 13 ketrampilan atau profil

keusahawanan.

Kenyataan ini adalah bersandarkan kepada hakikat bahawa tidak terdapat

perbezaan dari segi jantina pelajar, lokasi sekolah pelajar, latarbelakang keluarga pelajar,

persekitaran tempat tinggal mereka dan jurusan yang diambil oleh mereka, berdasarkan

nilai t dan nilai signifikan yang telah diperoleh dalam bab 4. Walaupun penyelidik telah

mengkategorikan profil keusahawanan kepada 13 bahagian, secara puratanya min

melebihi 3 dan nilai signifikan adalah melebihi aras keertian 0.05. Ini jelas menunjukkan

pelajar-pelajar atau responden bumiputera yang dipilih secara rawak kajian ini memiliki

profil keusahawanan, walaupun bukan pada tahap yang tinggi berpandukan min hanyalah

dalam lingkungan 3. Dapatan yang diperoleh juga menunjukkan pelajar-pelajar

bumiputera yang dikaji kebanyakannya memiliki profil keusahawanan tanpa mengira

jantina, latarbelakang, lokasi sekolah, persekitaran mereka dan jurusan yang diambil.
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5.3 Cadangan Daripada Penemuan Kajian.

Dalam kajian ini penyelidik telah mendapati bahawa kelima-lima hipotesis gagal untuk

ditolak. Selain itu penyelidik telah memperoleh jawapan bahawa pelajar-pelajar

bumiputera sekolah menengah bandar dan luar bandar di daerah Hilir Perak memiliki

protil keusahawanan pada tahap sederhana, walaupun majoriti daripada mereka tidak

dapat pendedahan ilmu keusahawanan sama ada secara formal mahupun tidak formal

mahupun mempunyai keluarga yang terlibat dalam bidang keusahawanan.

Walaupun penyelidik hanya mengambil 200 orang rresponden yang mewakili 8

buah sekolah menengah dalam daerah Hilir Perak iaitu 4 buah sekolah bandar dan 4 buah

lagi sekolah dari luar bandar yang mewakili 22 buah sekolah menengah keseluruhannya,

penemuan kajian jelas menunjukkan bahawa pelajar bumiputera sekolah menengah di

daerah Hilir Perak sama ada yang tinggal di bandar mahupun di luar bandar memiliki

profil keusahawanan. Justeru itu jika pelajar-pelajar ini diberi pendedahan ataupun

latihan berkaitan dengan ilmu keusahawanan sejak mereka di bangku sekolah lagi, tidak

mustahil negara kita akan dapat melahirkan lebih ramai lagi usahawan-usahawan yang

beijaya pada masa akan datang. Melalui hasil analisis daripada soal selidik, pelajar

bumiputera telah mengamalkan 13 ketrampilan diri dalam kehidupan mereka seharian,

sama ada di sekolah mahupun di rumah. Oleh itu tidak benar jika dikatakan bahawa

pelajar-pelajar bumiputera dilihat sebagai pelajar yang tidak berani tampil ke hadapan,

tidak yakin, tidak boleh menyelesaikan masalah, tidak tegas, tidak mahu merebut

116



peluang, tidak mampu mempengaruhi orang lain dalam kehidupan mereka seharian dan

sebagainya.

Hasil daripada dapatan kajian penyelidik mencadangkan beberapa proses

pengayaan yang perlu dititikberatkan oleh pihak sekolah mahupun pihak-pihak yang

berkenaan dalam memupuk profil keusahawanan yang telah dimiliki pelajar-pelajar

bumiputera ialah dengan;

i.

keusahawanan kepada pelajar jurusan sains agar pelajar bumiputera dapat

memanafaatkan ihnu dalam bidang sains dalam keijaya usahawan dan

mewujudkan usahawan bumiputera yang menjurus dalam bidang sains.

Menggalakkan pelajar terlibat secara aktif dalam pengurusan koperasiii.

sekolah.

Mengadakan hari kantin sekolah pada setiap tahun dengan melibatkaniii.

semua pelajar, melalui kelab masing-masing dalam menjayakannya.

Menggalakkan pelajar menyertai kegiatan ko kurikulum yang berkaitaniv.

keusahawanan.

Cadangan-cadangan ini dikemukakan oleh penyelidik adalah sejajar dengan hasrat

kerajaan untuk menjadikan usahawan sebagai keijaya pilihan pada ketika Negara kita

menuju ke arah Negara maju. Dengan ini juga kaum bumiputera tidak lagi menjadi kaum
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yang terpinggir dalam sektor ekonomi dan terdapat jurang antara kaum dalam sektor

ekonomi.

5.4 Cadangan Kajian Pada Masa Hadapan.

Bertitiktolak dari penemuan kajian ini penyelidik mencadangkan beberapa kajian

yang perlu dilakukan pada masa akan datang, di antaranya iaiah,

i. Kajian akan datang haruslah memberi fokus kepada aspek pendedahan

ilmu keusahawanan dalam kalangan pelajar-pelajar sekolah menengah.

ii. Kajian juga perlu dibuat berkaitan projek-projek sekolah yang berkaitan

dengan ilmu keusahawanan, yang melibatkan pelajar-pelajar secara aktif

seperti koperasi sekolah.

iii. Kajian berkaitan ko kurikulum yang berkaitan keusahawanan di sekolah

seperti sejauhmana kelab keusahawanan di sekolah beijaya menerapkan

profil keusahawanan dalam kalangan pelajar dan lain-lain aktiviti yang

terlibat dengan keusahawanan.

Ini kerana penemuan yang telah diperoleh oleh penyeiidik mungkin sebahagian

daripada jawapan sebenar tentang pelajar bumiputera berkaitan keusahawanan. Pengkaji

berpendapat, profil keusahawanan walaupun pada tahap yang tinggi sekalipun jika tidak

dipraktikkan, tidak cukup untuk membuktikan amalan keusahawanan sebenar pelajar

dalam sesebuah pemiagaan mahupun sesuatu projek.
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Selain itu penyelidik juga menyarankan agar kajian masa hadapan, akan lebih

menyeluruh iaitu dengan menambah bilangan responden, kerana responden kajian ini

adalah sebahagian kecil pelajar sahaja yang terlibat.

5.5 Penutup

Setelah membuat beberapa kesimpulan hasil penemuan kajian ini, di dapati pelajar-

pelajar bumiputera memiliki profil keusahawanan dan setiap orang daripada mereka

berpotensi untuk menjadi usahawan sekiranya mereka diberi pendidikan keusahawanan

dan didedahkan dengan realiti dunia keusahawanan. Semoga dengan memperbanyakkan

penyelidikan terhadap kaum bumiputera berkaitan dengan dunia keusahawanan, akan

dapat melahirkan lebih ramai lagi usahawan bumiputera dan bertepatan dengan usaha-

usaha yang telah dibuat oleh kerajaan untuk memartabatkan kaum bumiputera tercapai

dan penglibatan kaum bumiputera dalam sektor ekonomi akan bertambah baik.
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^ahagian c.

Julatkan nilai yang telah dipilih di sebelah kanan tiap-tiap soalan.

Saya mencari perkara-perkara yang hendak disiapkan 2 3 51 4I

3Saya suka kepada cabaran dan peluang-peluang baru 1 2 4 52

3
32 51 4

apabila4
4I 2 5

5
1 2 4 5

6
52 3 41

7
3 4 51 2

8
2 51 4

52 3 49 1

2 4 5110

3 4 52111

1

Saya merasa gelisah apabila sesuatu tidak beijalan 
dengan baik.

irahan-. Bagi setiap pemyataan di bawah, sila pilih salah satu daripada nilai skala di 
gwah ini yang dapat memperihalkan diri anda.

Saya akan memberitahu rakan dalam kumpulan saya 
sekiranya mereka tidak buat keija seperti yang dirancang.

Saya berasa yakin yang saya akan berjaya di dalam apa 
yang saya cuba lakukan.

Saya akan mencari 
dengan lebih cepat.

Cara saya melakukan kerja-keija yang sukar ialah dengan 
memecahkannya kepada bahagian-bahagian kecil dan 
menyelesaikannya satu persatu.    

Saya memikirkan penyelesaian yang unik untuk masalah- 
masalah.

Saya akan memberikan segala tumpuan ke atas kerja 
saya

Bila berhadapan dengan masalah yang rumit, saya akan 
memberikan banyak masa untuk menyelesaikannya.

I .I

1
fidak berkaitan

4
Tepat

5
Amat tepat 

sekali

2 
Kurang tepat

3
Lebih Kurang 

begitu

Saya banyak mengumpulkan maklumat 
memulakan sesuatu perkara yang baru.

cara-cara untuk membuat kerja



. 'W♦

57 1 2 3 4 5

I 258 3 4 5

21 3 4 559

2 31 4 560

2 31 4 561

2 31 4 562

1 2 3 4 563

2 3 51 464

65
52 3 4l

3 52 4166

■ t 52 3 4167

53 41 268

53 42boleh 169 yang

53 42akan sesuatu, saya akan 170

5

■T

1

9
t *

Bila saya tidak mengetahui 
mengakuinya.

Saya tidak boleh menukar fikiran orang yang mempunyai 
pendapat atau idea yang teguh.

Saya berpegang teguh dengan keputusan saya walaupun 
orang lain tidak bersetuju langsung dengan saya.

Saya memberitahu orang lain apa yang harus mereka 
lakukan walaupun mereka tidak mahu membuatnya.

Saya mahu sesuatu yang saya lakukan menjadi yang 
terbaik di dalam kategorinya.

Saya tidak membiarkan keija saya mengganggu keluarga 
atau kehidupan peribadi saya.

Saya mendapat sepenuhnya faedah wang yang saya ada 
untuk melaksanakan sesuatu tugas.

Saya mencuba beberapa cara untuk mengatasi perkara- 
perkara yang menghalang pencapaian matlamat saya.

Saya merujuk kepada beberapa sumber yang berlainan 
untuk mendapat maklumat bagi menyelesaikan masalah.

Saya mengambil kesempatan daripada peluang-peluang 
yang timbul

Saya menunggu arahan daripada orang lain sebelum 
mengambil apa-apa tindakan.

r’

t
T

1

1

, l

■V

ir
£

Saya cuba berkenalan dengan orang 
menolong saya mencapai matlamat.

Saya mengambil pendekatan yang logikal dan sislematik 
untuk sesuatu aktiviti._______________________________
Jika sesuatu pendekatan untuk menyelesaikan sesuatu 
masalah itu tidak berhasil, saya memikirkan suatu 
pendekatan yang lain pula.
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Std Dev 
31.0231

N of
Va r iables

70
Mean

232.3550
Variance
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requencies

Statistics

ekolah

N

I

Sekolah

7alid

Statistics

f Mean

jantina

valid

Case Processing Summary

N
0

Page 1

Mean
Median
Mode

Valid
Missing

Bandar
Luar bandar
Total

Valid
Missing

200 
0 

1.49 
1.00

1

Lelaki 
Perempuan 
Total

200 
0 

1 49

i

5

Frequency 
102 
98 

200

Frequency
103 
97 

200

Percent
51.5
48.5
100.0

Valid Percent 
51.0 
49.0 

100.0

Valid Percent
51.5
48.5

100.0

Cases_________
Missing 

Pencent 
.0%

Curnulative 
Percent 

51.0 
100 0

Cumulative
Percent

51.5
100.0

Percent
51.0
49.0

100.0

£

I

Totat
Percent

100.0%

Vafid
Percerrt 

100.0%

j equencies

N____
200

N____
200

|
B^osstabs

___________II ___
S ■ Bntina • Sekolah 
r

II
I
&

2
■i
3

S ntina

i —



jantina * Sekolah Crosstabulation

lount

jantina

Total

Symmetric Measures

requencies

Statrstjcs

N

Tempat bnggal

kelompok masyarakat tempat tinggal anda

Frec

Page 2

Interval by lnterval 
Ordinal by Ordinal 
N of Valid Cases

Valid
Missing

Lelaki
Perempuan

Pearsoris R
Spearman Correlation

153
9
2

36
200

Percent
76.5
4.5
1.0

18.0
100.0

Cumulative 
Percent 

76.5 
81.0 
82.0 

100.0

Melayu 
cina 
India
Semua kaum 
Total

Bandar
Luar Bandar-
Total

Valid Percent
76.5
4.5
1.0

18.0
100.0

I
i-

-.V

pekerjaan 
utama 

keluarga 
200

0
2.18

Tempat 
tinggal 

200 
0 

1.50

Freguency
100
100
200

Bandar
58
40
98

Percent
50.0
50.0

100.0

Value
.160
.160
200

Valid Percent 
50.0 
50.0 

100.0

Total
102
98

200

Cumulative 
Percent 

50.0 
100.0

Approx. Sig.
,023c
.023c

Sekolah
Luar bandar 

44 
58 

102

PP 2.288

2.288

£
V
A-. !

kelompok 
masyarakat 

tempat tinggal 
anda

200 
0

1.61

I
I

Asymp.
Std. Error3

.070

.070

?I
t

£ Mean_________________Î
requency TableL

j ' Va l id

L
i* -------

a Not assuming the null hypothesis.

b. Using the asymptotic standard error assuming the null hypothesis.

c. Based on normal approximation.

| [ ValidI



pekerjaan utama keluarga

VaW

! ■

equencies

Statistics

N

Mean

requency Table

jurusan/aliran diambil

Valid

mengapa memilih jurusan ini

T

Valid

Page 3

I
i
iL

galakan guru 
minat sendiri 
galakan keluarga
galakan kawan 
lain-lain
6
Total

'i

I
sains
kejuruteraan
sastera
Perdagangan
Prinsip Perakaunan
K.M.T
Total

Val;d
Missing

Bemiaga 
bukan bemiaga 
lain-lain 
4 
5 
Total

galakan untuk 
memilih

200 
0 

2.26

Frequency
23

124
49

2
2 

200

Frequency 
65 
28 

6 
55 
44 

2 
200

mengapa 
memilih 

jurusan ini 
200

0 
2.08

Percent
11.5
62.0
24.5

1.0
1.0

100.0

Percent
17.0
68.5
6.5
6.5
1.0

.5
100.0

Percent
32.5
14.0
3.0

27.5
22.0

1.0
100.0

bdg yg akan 
dipilih sendiri 

200
0

3.21

Valid Percent 
17.0 
68.5 
6.5 
6.5 
1.0 

.5 
100.0

Cumuiatiwe 
Percent 

17.0 
85.5 
92.0 
98.5 
99.5 

100.0

Frequency
34

137
13
13

2
1

200

Valid Percent
11.5
62.0
24.5

1.0
1.0

100.0

Valid Percent
32.5
14.0
3.0

27.5
22.0

1.0
100.0

Cumulative 
Percent 

11.5 
73.5 
98.0 
99.0 

100.0

Cumulative 
Percent 

32.5 
46.5 
49.5 
77.0 
99.0 

100.0

jurusan/aliran 
diambil

200
0

3.21



bdg yg akan dlpllih sendiri

Valid

galakan untuk memilih

Valid

'eguencies

Statistics

N

uMean

reguency TabTe

terdapat ketab keusahawanan di sek. anda

Tidak

Page 4

Valid
Missing

ya 
8 
Total

guru dan pihak sekolah 
minat sendiri
keluarga
kawan dan sahabat
lain-lain
6
8
Total

sains
kejuarteraan 
sastera 
Perdagangan
Pertanian
Prinsip Perakaunan 
Vokasioanal 
Keusahawanan
K.M.T
Total

Frequency 
66 
39 

9 
43 

1 
19 
6 

15 
2 

200

Percent
16.5
59.5
11.0
10.0

1.5
1.0
.5

100.0

Cumulative 
Percent 

33.0 
52.5 
57.0 
78.5 
79.0 
88.5 
91.5 
99.0 

100.0

hari kantin
sekolah

diadakan
tiap-bap tahun

200
0

1.19

Frequency
75

124
1

200

terdapat kelab 
keusahawanan 

di sek. anda
200

0
1.66

Percent
37.5
62.0

.5
100.0

Frequency
33

119
22
20

3
2
1

200

ajk ketab
200

0
1.14

Percent
33.0
19.5
4.5

21.5 
.5

9.5
3.0
7.5
1.0

100.0

Valid Percent 
33.0 
19.5 
4.5 

21.5 
.5 

9.5 
3.0 
7.5 
1.0 

100.0

Cumulative 
Percent 

37.5 
99.5 

100.0

Valid Percent
16.5
59.5
11.0
10.0

1.5
1.0 
.5 

100.0

ajk koperasi
200

0
1.12

Cumulative
Percent

16.5
76.0
87.0
97.0
98.5
99.5

100.0

Valid Percent
37.5
62.0 

.5 
100.0

anggota 
koperasi 

200
0

1.60

mengadakan 
gerai jualan 

pd. hari sukan 
200

0 
1.59

I 
k__
Valid



ajk kelab

tidakValid

anggota koperasi

Valid tidak

ajk koperasi

Valid tidak

hari kantin sekolah diadakan tiap-tiap tahun

tidakValid

mengadakan geral juatan pd. hari sukan

Valid tidak

requencies

Statistics

Mean

Page 5

Valid
Missing

ya
Total

ya
Total

ya
Total

200 
0 

1.40

penerangan 
pengetua ttg 

keusahawana
n

ya 
4 
Total

ya
Total

Valid Percent
41.5
58.5

100.0

Frequency
178
21

1
200

penerangan 
guru ttg tokoh 
keusahawanan

200
0

1.64

Valid Percent
40.5
59.5

100.0

Frequency
83 

117 
200

Frequency
162
38

200

Frequency
173 
27 

200

Percent
81.0
19.0

100.0

Percent
89.0
10.5

.5
100.0

Percent
40.5
59.5

100.0

Percent
86.5
13.5

100.0

Valid Percent 
81.0 
19.0 

100.0

Valid Percent 
89.0 
10.5 

.5 
100.0

Valid Percent
86.5
13.5

100.0

kerja 
sambilan 

semasa cuti 
200

0
1.58

Cumulative
Percent

81.0
100.0

Cumulative 
Percent 

89.0 
99.5 

100.0

Cumulative 
Percent 

40.5 
100.0

Cumulative 
Percent 

86.5 
100.0

keluarga 
selalu 

memberi 
dorongan 

200
0 

1.88

Preguency 
81 .

119
200

Percent
41.5
56.5

100.0

Cumulathre
Percent

41.5
100.0



penerangan pengetua ttg keusahawanan

tidakValid

penerangan guru ttg tokoh keusahawanan

Valid tidak

kerja sambilan semasa cuti

Valid tidak

keluarga selalu memberi dorongan

Valid tidak

i

I

I 
I

ya
Total

ya
Total

ya
Total

■ •>

•=3

ya 
4 
Total

h'

requency Table
I :
1

Valid Percent
13.5
86.0

.5
100.0

Preguency
27

172
1

200

Frequency
121
79

200

Percent
13.5
86.0

.5
100.0

Valid Percent
60.5
39.5

100.0

Frequency
85

115
200

Frequency
72 

128 
200

Percent
42.5
57.5

100.0

Percent
36.0
64.0

100.0

Percent
60.5
39.5

100.0

Valid Percent
42.5
57.5

100.0

Vafid Percent
36.0
64.0

100.0

Cumulathre 
Percent 

13.5 
99.5 

100.0

Cumulative 
Percent 

42.5 
100.0

Cumulative 
Percent 

36.0 
100.0

Cumulative 
Percent 

60.5 
100.0

. -i

1

3
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S C A L EL I T Y I SA B I A N A L Y S (A L P H A)

Stat istics

:liability Ccefficients
N of Items = 4200.0of Cases =

. 6382: Ipha =

Page 3

IR00014 
iR00015 

. IR00016
IR00017

7.5450 
8.6750 
8.4900
7.5400

8.9427
18.5923
18.0703
8.0084

. 6900 

.2861 

.2375

. 6102

. 3170

. 6591

. 6701

.4167

Mean
10.7500

Sca 1 e
Va r iance 
if Item 
Deieted

Scal e
Mean

if Item
Deieted

S t d De v
4.6113

Variance
21.2638

AlpHa 
if Item 
Deleted

Corrected
I tem-
Total

Correlation

atistics 
n T

I?

‘ em-total

■d

; for 
SCALE

N of 
Variables 

4

r E L I



Page 1
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I|liability
!•*** Method 1 (space saverj will be used for this analysis ******

i
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